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第一节 重要提示 

 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 http://www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 重大风险提示 

公司已在本报告“第三节 管理层讨论与分析”之“四、风险因素”中详细描述公司面临的行

业、市场、国际贸易及外汇等风险，敬请广大投资者注意投资风险。 

 

3 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

4 公司全体董事出席董事会会议。 

 

5 公证天业会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

6 公司上市时未盈利且尚未实现盈利 

□是 √否  

 

7 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

经公证天业会计师事务所（特殊普通合伙）审计，截至2022年12月31日，公司合并报表2022

年度归属于母公司股东的净利润为121,462,580.80元，年末累计未分配利润为449,558,286.44元，母

公司期末可供分配利润为475,242,425.31元。经董事会决议，公司2022年度拟向全体股东每10股派

发现金红利1.60元（含税）。截至2022年12月31日，公司总股本194,667,000股，扣除回购专用证券

账户中股份数1,744,278股，以此计算合计拟派发现金红利30,867,635.52元（含税）。同时，2022年

公司回购金额6,600,770.90元（不含印花税、交易佣金等交易费用），本年度公司现金分红数额及

回购金额占2022年合并报表中归属于上市公司股东的净利润的比例为30.85%。 

公司第五届董事会第十次会议通过上述分配预案，本次利润分配方案尚需提交公司2022年年

度股东大会审议。 

 

8 是否存在公司治理特殊安排等重要事项 

□适用 √不适用 



第二节 公司基本情况 

 

1 公司简介 

公司股票简况 

√适用 □不适用  

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所及板块 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所科创板 迪威尔 688377 不适用 

 

公司存托凭证简况 

□适用 √不适用  

 

联系人和联系方式 

联系人和联系方式 董事会秘书（信息披露境内代表） 证券事务代表 

姓名 李跃玲 魏晓文 

办公地址 南京市江北新区迪西路8号 南京市江北新区迪西路8号 

电话 025-68553220 025-68553220 

电子信箱 zqb@nj-develop.com zqb@nj-develop.com 

 

2 报告期公司主要业务简介 

(一) 主要业务、主要产品或服务情况 

公司是一家全球知名的专业研发、生产和销售油气设备专用件的供应商，产品主要包括油

气生产系统专用件、井控装置专用件及非常规油气开采专用件，公司产品已广泛应用于全球各

大主要油气开采区的陆上井口、深海钻采、页岩气压裂、高压流体输送等油气设备领域。 

公司目前已与 TechnipFMC、SLB、Baker Hughes、Aker Solutions、Caterpillar 等全球大型

油气技术服务公司建立了长期、稳定的战略合作关系，行业地位突出。公司的定位是成为全球

领先的高端装备零部件制造企业。公司通过持续不断地与国际油气技术服务公司进行新产品的

同步研发和生产，不断加深双方的业务合作，多次获得国际客户最佳质量奖和最佳供应商等荣

誉，特别是在深海油气开采水下装备制造领域，公司的深海采油树主阀等产品填补了国内空白。

公司也是国内领先压裂设备提供商杰瑞股份和三一石油的重要零部件供应商。 

 

(二) 主要经营模式 

公司采用的是“以销定产、以产定购”的经营模式,具体如下： 

1、销售模式：由于油气钻采设备技术工艺复杂，个性化程度较高，公司通过协商谈判或投

标方式获得订单，直接销售给油气技术服务公司等客户。公司主要客户为国内外大型油气技术

服务公司，由于客户采购管理体系的不同，公司除了与客户签订常规的销售订单，还会与部分

客户签订长期框架供货协议。常规的销售订单为客户提前 2-4 个月向公司发出订货通知，公司



据此安排生产计划。长期框架供货协议主要对供货产品的种类、规格、数量、单价、价格调整

方式、产品责任、质量要求、付款方式进行约定；在具体生产前，通过年度、季度或月度订单

方式对具体供货内容进行再次确认，公司据此组织生产并完成销售，此类协议有利于公司根据

长期订单规划生产，也有利于锁定下游客户的需求，稳固和提升公司市场份额。 

2、生产模式：公司产品具有较为明显的小批量、多品种的特征，因此按照客户订单组织生

产是公司的主要生产模式。公司拥有较为完整的生产工序和加工能力，关键生产工序和重要产

品制造全部由公司自主加工完成；加工过程简单、附加值相对较低的环节通过外协，充分利用

社会配套资源，减少投资和提高产能，符合行业的通行特点。 

3、采购模式：公司的主要原材料为特钢，主要采取“以产定购”的采购模式，辅以储备少

量通用性原材料。在年初与合格供应商签订采购框架协议，确定当年的年度预估采购数量。在

发生实际需求时，根据当前在手生产订单情况，结合对未来几个月新增市场订单情况的预测，

在保证满足正常生产的基础上，制定原材料采购计划，向合格供应商发出订单以补充原材料库

存。公司还根据日常业务量，确保有一部分安全库存，以满足突发性、临时性的订单需求。 

 

(三) 所处行业情况 

1. 行业的发展阶段、基本特点、主要技术门槛 

（1）行业的发展阶段：油气行业经过上百年的发展，专业化分工结构已基本完成，形成

油气开采、油气技术服务、油气设备制造的三层级分工体系。在分工体系中，油气开采行业专

注于油气的开采、运输和精炼；油气技术服务行业专注于油气设备的设计、整体装配和向油气

开采行业提供专业化的设备安装、维护服务；油气设备制造行业主要是根据油气技术服务公司

提出的设备制造需求，由专业的产品制造公司进行研发生产，提供符合其技术标准的产品。公

司属于油气设备制造行业，主要通过协商谈判或投标方式获得油气技术服务客户订单，然后按

照订单要求实施定制化生产，最后产品直销给油服公司。 

（2）行业的基本特点：由于油气开发的特殊性，行业核心技术的形成需要通过不断研发、

试验、总结提升和再研发的漫长过程，产品质量、交货期等要素是客户主要关注点。油气田开

采设备需要承受高压力、强腐蚀、高低温差等多种工况环境，装备专用件产品性能要同时满足

高强度、低温韧性及性能均匀性，制造难度极大。特别是深海油气设备要求高安全性，使用寿

命长，耐高压，耐低温，且核心部件厚度大、形状复杂，对生产工艺要求极高。近几年，全球

大型石油公司都聚焦油气勘探开发生产全产业的油气数字化转型，用先进的管理方法，提升油

气田开采的效率。 

（3）行业的主要技术门槛 

A、油气田开采工况环境复杂，制造难度大。每一个油气田开采的工况都不一样，随着油

气开采技术的不断提升，开采的工况环境越来越复杂，特别是深海油气的开采，装备专用件会

受到高压力、强腐蚀、低温度等因素影响，针对不同的工况环境影响因素，对装备专用件的技

术性能要求差距较大，都需要设计专门的专用件的技术参数，满足不同工况的技术性能要求。



随着油气开采向深海的投入，深海油气设备高安全性，使用寿命长，耐高压，耐低温，且核心

部件厚度大、形状复杂等复杂情况，对生产工艺提出更高要求，为符合客户对产品性能日益提

升的要求，供应商需要持续加大研发投入，不断开发高性能产品，研究生产工艺技术水平，满

足高强度、低温韧性及性能均匀性的要求，所以制造难度加大，对供应商的资质提出更高要求。 

B、对产品质量稳定性要求越来越高。为保障产品质量的稳定性，供应商需要不断改进产

品的生产流程，优化各项资源，引进智能化生产线，必须进行大量的研发投入，例如，在产品

设计领域，引入计算机数值模拟技术，对产品的成形过程进行有限元数值计算，提高对产品精

确成形和组织性能的控制能力；在产品生产领域，引入精密锻造技术，尽可能做到无切削或少

切削加工，提高产品的加工精度；在产品检测领域，全面实行无损检测和自动化检测相结合的

方式，保证产品质量。 

C、技术的积累和人才的培养需要长期投入。随着产品制造高端化趋势逐步展现，拥有大

量优秀的技术人才成为评判企业竞争能力的一个重要要素。目前国内相关行业的专业人才较为

稀缺，高技术人才的短缺将成为阻碍新企业进入本行业的技术壁垒。 

 

2. 公司所处的行业地位分析及其变化情况 

伴随着全球石油和天然气需求的稳步增长，对油气设备的需求也日益增长。公司一直专注

于油气设备制造行业，在材料技术、材料与制造工艺一体化技术及产品检测技术方面体现了较

高的先进性，产品各项性能指标均能满足客户在全球各类型油气开发项目中的使用要求，尤其

是产品的低温冲击韧性、大壁厚产品的均匀性等综合性方面在全球范围内均处于行业领先水平。

产品以 API 产品规范级别划分较高等级 PSL3-4 级为主，目前公司已与 TechnipFMC、SLB、Aker 

Solutions、Baker Hughes 等大型油气技术服务公司建立了长期、稳定的战略合作关系，并通过

了最终用户 BP、雪佛龙、道达尔、埃克森美孚、沙特阿美、墨西哥湾石油公司、巴西石油公司、

挪威国家能源公司、阿布扎比国家石油公司、科威特国家石油公司等石油公司的审核，具备为

其提供高抗腐蚀性、高承压性、高环境适应性油气设备专用件的资质和能力，是国内少数能同

时进入多家全球大型油气技术服务公司采购体系的供应商之一，特别是在深海设备领域是上述

国际公司在亚太区域最重要的专用件供应商，行业地位显著。 

 

3. 报告期内新技术、新产业、新业态、新模式的发展情况和未来发展趋势 

从国际形势看，随着全球经济的慢慢复苏，能源需求持续上升。国家行业高端智库分析指

出，2022 年全球能源业呈现出四个方面的显著特点。一是全球能源消费量再创新高。一次能源

消费 143.66 亿吨油当量，同比增长 2.2%，基本回归到 2020 年前平均增长水平。二是全球能源

贸易和供需格局发生深刻变化。国际油气贸易流向由“逆时针”转向“顺时针”，亚太与欧洲供

应来源转换，欧洲油气“脱俄倚美”，俄罗斯油气出口“转东向南”。美国与欧佩克形成两极格

局，成为全球新增产量的主要来源。三是国际能源价格体系动荡紊乱。不同能源品种正常比价

关系发生改变，煤价、电价、关键矿产资源价格飙涨。四是各国政策加强对能源行业干预。维



护能源供应安全成为消费国能源政策的首要目标，从效率优先转变为安全优先，强化对能源产

业链的控制。2022 年，布伦特原油期货全年均价为 99.04 美元/桶，同比上涨 28.09 美元/桶，涨

幅 39.6%，均价接近 2014 年水平。全球天然气贸易量连续 3 年下降，贸易格局出现历史性调整，

俄罗斯管道气逐步退出欧洲市场，美国加大对欧洲 LNG 供应，全球天然气贸易量为 1.2 万亿立

方米，同比下降 1.0%。 

未来油气的开采结构将沿着从常规油气到非常规油气、从陆地油气到海洋油气、从浅海到

深海的趋势发展。在此趋势下，国际石油大公司纷纷看好深水领域，不断加大勘探开发投资力

度。目前，深水投资已占国际石油公司海上投资的 50%以上，深水油气产量已成为其重要的组

成部分。同时由于技术工艺的进步、运营效率的提升、原材料采购成本和钻井服务成本大幅下

降，深水油气单位成本持续下降，部分项目相对陆上项目更具备性价比。国际石油公司积极布

局海洋油气勘探开发，越来越多的深海项目得以开发。而深海油气设备的制造是其中重要的组

成部分。 

从国内发展看，能源行业作为中国经济的支柱产业，天然气+新能源是中国能源革命的主

要方向。我国经济长期向好，能源需求持续增长。“十四五”时期，要统筹推进油气供应安全和

绿色发展，在稳油增气、提升油气资源供给能力的基础上，加快行业绿色低碳转型势在必行。

要加强油气勘探开发与新能源融合发展，大力推进新能源和低碳负碳产业发展，加大清洁能源

开发利用和生产用能替代，增加油气商品供应，持续提升油气净贡献率和综合能源供应保障能

力。特别是我国老油区已逐步进入开发后期，面临油气资源接替不足、稳产难度大、生产成本

高等难题。需要依托油区及周边资源，以油气产业为基础加强新能源新材料新业务开发利用，

推动传统油气生产向综合能源开发利用和新材料制造基地转型发展，形成油气上游领域与新能

源新产业融合、多能互补的发展新格局，持续推动能源生产供应结构转型升级。 

中石油国家高端智库研究中心从能源发展、油气市场、油气生产、国际合作以及石油公司

转型发展等方面对行业 2022 年进行归纳和 2023 年油气行业发展前景进行展望 

2022 年国内外行业发展形势的“十大特点”： 

一、全球能源格局深刻调整，各国政府加大对能源市场的干预力度，强化对能源产业链的

控制，加强能源转型战略布局，全球绿色低碳转型加速推进； 

二、国际油气市场动荡变革，国际油价冲高回落，气价再创新高； 

三、全球油气勘探开发投资大幅增长，油气产量继续双增；全球炼油化工产能继续增长，

产品贸易格局重塑，需求和利润呈现“油强化弱”； 

四、全球地缘政治格局加速演变，海外投资环境更趋复杂，我国石油企业海外油气合作量

效齐增，元首外交引领合作新方向； 

五、国际大石油公司经营业绩达近十年最好水平，积极推进绿色低碳转型； 

六、我国能源供需总体平稳，能源结构加速转型，能源安全受到高度重视，统筹能源安全

与绿色发展成为政策主旋律； 

七、我国石油市场复苏进程受阻，市场秩序持续好转；天然气消费增速降至历史最低，国



产气压舱石作用突出； 

八、我国油气产储量保持增长态势，油气基础设施建设取得新进展，油气安全供应保障能

力有新提升； 

九、我国炼油能力增长放缓，行业多项生产经营指标下降，乙烯供需失衡加剧，石化行业

进入景气周期低谷； 

十、我国石油企业积极增储上产、保供稳价，能源保供“顶梁柱”作用充分发挥，经营业

绩大幅提升，加快谋划推进绿色低碳转型升级和高质量发展。 

2023 年油气行业发展形势的五点展望： 

一、国际油气价格仍将呈高位波动态势。基准情景预计 2023 年布伦特原油均价范围为 80～

90 美元/桶。预期 2023 年主要国际市场气价将有所回落但仍处于高位，东北亚 LNG 现货均价

23.0～26.0 美元/百万英热单位； 

二、我国石油消费复苏回暖，成品油市场供需宽松。预期国内石油市场将加速复苏，呈前

低后高走势，预计 2023 年国内石油消费量 7.56 亿吨，同比增长 5.1%；成品油消费量 3.98 亿吨，

同比增长 9.1%。成品油产大于需 3,500 万吨，市场供应形势相对宽松； 

三、我国天然气需求呈恢复性增长，总体供需形势偏紧。预计全国天然气需求恢复较快增

长，全年消费量为 3,865 亿方，增速回升至 5.2%； 

四、国内油气企业深入推进高质量发展，油气产业链能力将持续提升。原油产量将保持 2

亿吨以上，天然气产量预计将超过 2,300 亿立方米； 

五、2023 年我国能源政策重点围绕新型能源体系建设，进一步完善“双碳”1+N 政策体系，

加快推动“十四五”规划各项目标任务落地实施。 

公司自设立以来就专注于油气设备专用零部件的研发、制造，产品大量应用于巴西东部沿

海、墨西哥湾、北海、澳大利亚周边海域、中国南海等地区数百个深海油气开采项目。公司产

品的高质量标准、长寿命期限和使用的可靠性，获得了国际客户的高度认可；在参与国际高端

市场的竞争的同时，公司也为国内深海油气开采水下装备的制造填补国内空白。随着公司不断

加大产品的研发投入和向深海、压裂等高端产品市场转型升级，深海领域订单占比呈逐年上升

的态势，符合公司的发展战略，也符合油气行业向水下及非常规油气开发的发展方向。 

随着油气田开采投资向难度大、技术要求高的深海领域的转变，推动了装备技术的提升，

全球油气行业对于深海产品以及特殊材料的需求将会带来增长。公司投产建设的“深海油气开

发水下生产系统关键部件制造项目”及“镍基合金堆焊项目“的投产运行，将极大地提升公司

制造深海大件的生产能力，为公司获取更多深海订单提供了装备能力。 

随着深海等难开发油气以及非常规油气的开发规模不断扩大，油气领域对高端闸阀需求业

不断提升，多向模锻这一领先工艺也开始普遍被行业看好。为适应行业的未来发展，公司募投

项目 350MN 多向模锻液压机可用于特殊工况如深海、压裂等装备关键零部件的成形制造，在

批量化制造上将具有更大技术以及成本优势，同时也将有效增强公司产品质量，进一步提高公

司的市场竞争力和市场占有率。 



 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2022年 2021年 

本年比上年 

增减(%) 
2020年 

总资产 2,301,361,531.84 1,917,924,222.76 19.99 1,863,160,194.97 

归属于上市公司

股东的净资产 
1,622,270,994.03 1,491,720,747.97 8.75 1,517,206,812.59 

营业收入 982,818,478.98 527,937,089.91 86.16 708,103,710.26 

归属于上市公司

股东的净利润 
121,462,580.80 32,189,538.33 277.34 80,256,495.57 

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润 

107,407,135.42 18,786,899.08 471.71 66,419,967.25 

经营活动产生的

现金流量净额 
-21,732,744.03 66,874,933.43 -132.50 154,391,285.37 

加权平均净资产

收益率（%） 
7.83 2.13 增加5.7个百分点 7.61 

基本每股收益（元

／股） 
0.63 0.17 270.59 0.48 

稀释每股收益（元

／股） 
0.63 0.17 270.59 0.48 

研发投入占营业

收入的比例（%） 
4.06 4.85 减少0.79个百分点 5.01 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 200,318,930.73 214,313,027.96 283,715,819.87 284,470,700.42 

归属于上市公司股

东的净利润 
30,431,143.44 26,410,835.12 41,674,233.75 22,946,368.49 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润 

23,872,046.53 23,679,397.37 39,519,643.87 20,336,047.65 

经营活动产生的现

金流量净额 
-16,374,267.46 -16,903,438.87 22,922,480.32 -11,377,518.02 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  



4 股东情况 

4.1 普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特别表决权股份的股东总数及前 

10 名股东情况 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数(户) 3,785 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数(户) 4,667 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

截至报告期末持有特别表决权股份的股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末持有特别表决权股份的股东总数（户） 0 

前十名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内

增减 

期末持股

数量 

比例

(%) 

持有有限

售条件股

份数量 

包含转融通

借出股份的

限售股份数

量 

质押、标记

或冻结情

况 
股东 

性质 
股份 

状态 

数

量 

南京迪威尔实业

有限公司 
0 50,250,000 25.81 50,250,000 50,250,000 无 

  境内非国有

法人 

李跃玲 0 15,950,000 8.19 15,950,000 15,950,000 无   境内自然人 

中国工商银行股

份有限公司－交

银施罗德趋势优

先混合型证券投

资基金 

8,450,085 8,450,085 4.34 0 0 无 

  

其他 

张洪 0 6,550,000 3.36 6,550,000 6,550,000 无   境内自然人 

中国工商银行股

份有限公司－诺

安先锋混合型证

券投资基金 

4,912,701 6,516,097 3.35 0 0 无 

  

其他 

杨舒 545,000 6,005,000 3.08 0 0 无   境内自然人 

陆卫东 -6,067,490 6,000,000 3.08 6,000,000 6,000,000 无   境内自然人 

南京南迪威尔企

业管理咨询有限

公司 

0 6,000,000 3.08 6,000,000 6,000,000 无 

  
境内非国有

法人 

中国建设银行股

份有限公司－浙

商丰利增强债券

型证券投资基金 

4,000,000 4,000,000 2.05 0 0 无 

  

其他 

傅燕萍 1,488,300 3,328,300 1.71 0 0 无   境内自然人 



上述股东关联关系或一致行动的说明 本公司的实际控制人是张利先生和李跃玲女士。法人

股东实业公司和南迪咨询均为实际控制人控制的企

业。自然人股东李跃玲是张利的配偶。自然人股东张

洪为张利的兄弟。其他股东未知是否存在关联关系或

一致行动关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明 不适用 

 

存托凭证持有人情况 

□适用 √不适用  

 

截至报告期末表决权数量前十名股东情况表 

□适用 √不适用  

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

 

5 公司债券情况 

□适用 √不适用 



第三节 重要事项 

 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，营业收入、营业利润、扣除非经常性损益的净利润较去年同期分别增长 86.16%、

353.22%、471.71%，主要原因系原油市场回暖，油气公司需求增加，特别是深海领域的投入加大，

需求增长，给公司带来较多订单，产能不断释放，营业收入增加；产能释放带来规模效应凸显，

营业利润、扣除非经常性损益的净利润大幅增加。 

报告期内，管理费用较去年同期增长 8.29%，主要是职工薪酬及股份支付费用增加；销售费用

较去年同期增长 18.53%，主要是产品包装费用及销售人员的股份支付费用增加；财务费用较去年

同期下降 225.13%，主要是人民币贬值，全年汇兑收益约增加 1,323 万元，冲销当年利息支出费

用约 440 万；研发费用较去年同期增长 55.71%，主要是深海及压裂产品的研发投入增加。 

报告期内，经营活动产生的现金流量净额较去年同期下降 132.50%，主要原因是部分客户未能

在信用期内及时付款，同时深海设备专用件订单增多且制造周期长,公司为储备材料支付的现金流

出增加。  

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  

 

 

 


