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中饮巴比食品股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-0302

投资者关系

活动类别

R特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访     

□业绩说明会    □新闻发布会  □路演活动 

□现场参观      R其他  线上电话会议   

参与单位

名称

慎知资产、中意资产、国都证券、泓德基金、广发证券、上海牧毅投
资、国信证券、华宝基金、东海证券、中泰证券、招商证券、国金证
券、国泰君安、华创证券、中信建投、兴业证券、中金公司、西部证
券、光大证券、中信证券、山西证券、天风证券、太平洋证券、开源
证券、东兴证券、中邮证券、上海海宸投资、惠通基金、上海元泓投
资、野村证券、同犇投资、天合资产、博泽资产、华福证券、深圳富
海中瑞私募、中国银河证券、兴华基金、上海赫强机电、东吴证券、
德邦证券、长江证券、信达证券、上海同犇投资、沈阳恒睿投资、长
城证券、申万宏源、理成资产、广东博众智能科技投资、南京点润投
资、爱建证券、羊角基金、西南证券、上海递归私募、上海泾溪投
资、兴业基金、赞庚投资、上海贵源投资、华泰保兴基金、恒远资
本、瑞银集团、亚太财险、中天国富、华西证券、天治基金、国华兴
益保险、Brilliance、华金证券、国海证券、长江资管、杭州正御私
募、国源信达资本、铂悦投资、华美国际投资、国投证券、宁涌富基
金、申万资管、磐厚资本、上海万纳私募、淡水泉私募、海富通基金
等

时间 2024 年 3 月 29 日 10:00 – 11:00

地点 线上方式

上市公司出

席人员

财务总监、董事会秘书 苏爽

证券事务代表 马晓琳

投资者关系
活动主要内
容介绍

一、公司2023年年度经营成果介绍
1、2023年，公司实现营业收入 16.30亿元，同比增长6.89%；实

现归属于上市公司股东的净利润2.14亿元，同比减少 4.04%；实现归
母扣非净利润1.78亿元，同比减少 3.80%。

2、全年的业务收入和利润表现不尽如人意，在一季度营业天数
减少及承担了股权激励费用、新增产能折旧费用的基础上，利润增速
未能同步于收入增速。但分季度观察，公司的利润水平在逐季大幅改
善，除一季度扣非净利润同比下降 48.06%以外，二、三、四季度扣非
净利润绝对值逐季增长，也保持了同比正增长。四季度扣非净利润同
比增长超 19%，扣非利润率达到 12.6%，公司盈利能力及经营效率继
续保持较高水平。

3、经营业务方面：
在门店拓展方面，公司2023全年超预期开拓 1,319家加盟门店，

同时顺利开辟了湖南、安徽、连云港等新市场，全国门店规模快速突
破 5,000家大关；全年实现特许加盟销售收入 12.52亿元，同比增长
9.95%，保持了稳中有进、稳中提质的良好势头。

团餐业务方面，团餐业务实现营业收入 3.30亿元，由于公司202
2年同期实现了超 54%的高增长，受该比较基数较大等因素影响，本
报告期内团餐业务营业收入与上期基本持平，同比小幅下降 0.63%。
分区域来看，华南、华北区域团餐业务销售收入同比增长分别约 63
%、67%，华中区域也实现了从 2022年度近 300万元销售规模快速突破
至 2023年度超 1,200万元的销售规模，三大区域团餐业务营业收入占
公司整体团餐业务比例快速增长至 15.5%，较 2022年同期提升约 8个
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百分点。同时公司在 2023年也实现了预制菜业务在产品方面从 0到 1
的突破，2024年公司将根据市场的反馈，在产品及口味方面持续进行
优化调整，推动该业务的快速发展。

4、在成本费用端，公司目前已完全消化了猪肉价格同比上涨、
股权激励费用增加等不利因素的影响，四季度扣非净利润率达到了 1
2.6%的水平，扣非净利率水平持续改善。

二、互动交流环节
1、我们从年报中看到公司已收购南京蒸全味 51%的股权，请问合作形
式如何，与公司此前收购武汉的两个品牌的合作方式是否有区别？收
购蒸全味品牌对公司未来的投资并购计划有何影响？
回复：不同于此前武汉市场投资并购形式，公司本次与蒸全味的合作
主要体现在供应链和业务品牌两端。在供应链端，公司通过收购股权
整合了供应链，未来将通过南京工厂向蒸全味近 200家门店销售公司
产品。在业务品牌端，公司目前已全面负责蒸全味的后端管理，完成
了在门店管理、财务、法务等各方面的管理权交割，同时保留了蒸全
味的品牌和优秀拓展团队，未来会在南京市场继续开展门店拓展工
作。公司认为，此次与南京蒸全味品牌的合作，为公司在华东市场的
投资并购项目树立了良好的标杆，未来公司将在供应链的整合方面做
出更多的努力。

2、公司 2024年是否还有类似南京蒸全味的并购计划或目标？公司对
投资并购标的的审查标准如何？
回复：公司目前与华东江浙沪市场、安徽市场以及湖南市场相关品牌
持续进行接洽，相同业态标的基本均在公司的关注接触范围内，公司
将寻找合适的时机与合作方式推动项目顺利转化。公司对于投资并购
合作方式审查标准较为严格，会综合评估项目各项指标与对公司财务
报表影响，确保公司经营长期稳健；此外，蒸全味项目也提供了新的
合作思路，未来公司也可能考虑供应链端合作优先，并保留原有品牌
继续运营且短期内不进行强制翻牌的合作模式。

3、我们看到公司去年新开拓的市场区域较多，开店成果也超市场预
期，那么请问公司 2024年在门店内生拓展方面有什么规划？是否有
计划开拓哪些新的区域市场？
回复：公司在 2023 年年报中已提及，2024 年计划开拓 1,000家加盟
门店。在市场规划方面，除深耕现有市场外，公司已开展评估华北区
域河北省加盟市场的可行性。此外，公司也在评估其他省份市场的潜
力，以期进一步推动全国化布局战略落地。

4、公司 2023年单店收入下降的原因是何？未来有何措施提高单店销
售收入水平？
回复：主要因为整体开店速度加快导致新店数量占比提升以及华东以
外区域门店数量占比提升所致。公司将持续深化单店收入修复与单店
模型的改善，不断丰富产品矩阵，依托外卖平台继续发力拓展中晚餐
消费场景，探索打造早中晚三餐时段相对平衡的全时段的餐饮业态模
型。

5、我们看到公司 2023年闭店数据很大程度上受华中市场并购品牌门
店数量减少的影响，可以理解为低效门店的清退，那么请问公司后续
如何规划华中市场并购品牌剩余门店？
回复：公司计划未来两年不会主动推动华中市场原有品牌门店转型为
巴比品牌门店，主要以保证供应链合作的稳定和原存续业务的持续稳
定发展为主。

6、我们看到公司团餐业务增速从去年三季度以来其实已进入恢复阶
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段，请问今年公司在团餐业务方面有怎样的增长目标，有何具体规
划？
回复：公司去年三季度团餐业务销售收入实现同比增长超 30%，四季
度同比增长约 10%，季节的增速波动主要因为 2022 年同期基数的扰
动；环比来看，公司去年三、四季度团餐业务规模持续保持高位稳定
状态。公司未来将通过开拓更多客户和销售更多品种的产品，利用中
央厨房为餐饮连锁、酒店连锁和便利连锁定制开发包括面米类制品和
半成品菜产品等途径实现团餐业务稳健发展。

7、公司在预制菜市场的策略是什么，包括品类规划、销售渠道等？
生产线方面有什么计划？此外，国家最近新出台的预制菜相关规范对
预制菜范围和标准可能有一些新的限制，那么对公司预制菜业务是否
有影响？
回复：公司认为，预制菜市场是一个竞争激烈的大容量市场，预制菜
加工模式也是不可逆的趋势，公司的策略是小步探索，初期规划了超
100个产品，经过反复测试与市场调研后，目前推出了 11个主要以半
成品菜为主的产品。销售渠道方面，公司通过现有食材供应链网络推
广，并对小型餐饮连锁客户进行定制化开发，同时积累 To C的销售
渠道。在生产线方面，公司力求保持预制菜产品原材料与目前公司采
购原材料的通用性，采购渠道统一，同时由于目前推出的半成品菜加
工工艺相对简单，生产流程周期较短，因而目前的生产线调整主要涉
及一些小型设备的新增，不涉及全套自动化生产线的切换。
近期出台的预制菜新规，有利于推动行业的规范化发展，帮助有

品牌有品质的做预制菜的企业进行公平竞争。公司目前规划的预制菜
产品主要是半成品类，通过缩短保鲜期冷藏的方式和速冻方式便可以
达到保证产品质量的目的，公司认为这些政策变化实际上更坚定了公
司进入预制菜领域的决心，也可以帮助公司屏蔽部分低价竞争对手的
影响，对于注重品牌品质的上市公司而言，是一个积极的信号。

8、我们看到公司未来两年会有一些产能释放，请问对公司利润端是
否会有显著影响？
回复：尽管公司正在增加产能，包括在南京和其他地方的新工厂，但
这些新产能的投入是基于对市场需求的预期。公司标准工厂的投资规
模约为 2.5亿人民币，可以支撑的销售额为 7-8亿人民币。以南京工
厂为例，即使产能利用率约为 20%，也足以实现盈亏平衡，覆盖新增
产能的折旧。公司判断，未来包括武汉和东莞的新投产工厂都有预期
的初期销量保障，不会对公司利润造成负担。

9、公司今年以来在猪肉价格上有何策略？ 
回复：目前公司的猪肉采购价格同比下降，预计短期内猪肉市场价格
还会保持在低位，公司将采取滚动锁价策略进行采购。

10、公司在新产品开发方面有什么策略和未来规划？
回复：公司目前采取的是轮动上新、滚动更新的策略，每月至少推出
一款新口味产品。研发方向既包括内部团队与上游供应商定制化开
发，也会根据市场反馈引入新产品，对市场销量好或具有一定网红属
性的产品进行研发和创新。

11、公司在分红政策方面有什么考虑？
回复：公司分红比例主要参考扣非净利润。近年来公司的分红比率稳
步提高，2023年度分红首次突破 1亿元，占公司归母净利润的 46.82
%，占公司归母扣非净利润的 56.20%。未来公司将在综合考虑资本性
开支等规划后，继续保持分红水平的稳定。
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