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投资者关系活动记录表

                                                      编号：2024-004

投资者关系

活动类别

√特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （线上）

参与单位名称

及人员姓名

中邮证券

国联证券

时间 2024年 4月 17日-4月 22日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书：潘叙

证券事务代表：张珊珊

投资者关系活动

主要内容介绍

问题交流：

Q1：目前海外市场如何？2024年海外市场有什么规划？

A：随着中国在全球范围内率先全面推广使用电子雷管，电子

雷管在各种复杂应用场景的大规模使用，使得产品技术与质量

快速提升，价格迅速下降，电子雷管的高性价比已经形成，走

向海外的条件基本成熟，已具备一定的竞争优势。海外市场的

拓展将为公司未来的发展提供了更为广阔的市场空间。目前公

司已有海外客户订单突破，积极建设海外销售团队和开拓市场

中，但因为我们的模块不是雷管成品，是中间产品，过程复杂

一些，2024年海外销售占比应该还非常低，未来 3—5年力争

逐步提高。 

Q2：订单收入确认是怎样的，会计确认标准有没有变化？

A：公司取得客户验收单确认销售收入，会计确认标准没有变

化，年度审计过程中，会计事务所对主要客户进行了实地走

访。每月临近月底的发货，不能当月完成验收的话，存在下月

初收到验收单确认收入的情况。



Q3：产品价格下降幅度？毛利率是否变化？

A：不同产品价格不一，不能直接比较产品价格下降幅

度。2023年公司主营业务毛利率 44.17%，2024年实际经营和

竞争中可能会变化。

Q4：公司现在的客户结构？2024 年下游的国内需求情况如

何？

A：公司下游主要包括雅化集团、西安庆华、壶化股份、海峡

科化、前进民爆等国内知名民爆企业，客户结构比较稳

定。2023年中国国内生产总值增长 5.2%，2024年预期目标为

5%左右，民爆行业对采矿、基础设施建设等行业的依赖性较

强，各地基建开工运行状况的变化，会导致下游客户的整体需

求有所变化。

Q5：2024年市场占有率目标？

A：2023年为民爆行业电子雷管替代政策全面实施的第一年，

电子雷管的总量快速增长，根据中国民爆行业统计数据显示，

全年电子雷管产量为 6.7 亿发，2023 年市场占有率为

24.33%。随着市场竞争的加剧，普通型电子控制模块需求量占

比快速增长，公司在保持抗振型电子控制模块较高市场占有率

的基础上，顺应市场需求的变化，拓宽产品品类，推出了普通

型电子控制模块，2024 年公司加大推广力度、提高服务品

质、提高产品性价比等多措施提升市场占有率。

Q6：公司 2023 年研发投入 7762.36万元，占公司营业收入的

9.44%，请问公司还会持续研发投入吗？

A：公司始终坚持“安全、可靠、智能”的产品理念，全面推

进自主技术创新及产品研发工作，始终坚持较高的研发投入强

度，在研发项目方向上会有所调整，加大新运用领域的产品开

发力度，更加关注提升研发效率、研发转化率。

Q7：2024年一季度的情况如何？

A：公司的销量和下游客户的产量数据之间还是有一些差距

的。

Q8：管理费用有股份支付，研发费用没有股份支付？

A：公司历次股权激励中都包含了对技术骨干的激励股权，股

份支付费用列支在管理费用。



Q9：公司应收账款增加的原因，应收账款坏账是如何计提的？

A：整个下游细分领域的资金流动性都较为紧缺，具体体现在

几个方面：全面替代使得下游整个细分领域的总产值较原先增

长了几倍，流动资金需求量增长规模巨大；全面替代使得下游

客户产线全面升级，技术全面升级，技术改造投入规模非常

大。例如，凯龙股份 2023年度增发募集资金拟投入 2.35亿元

用于电子雷管生产线技术改造项目，就是下游客户改造投入非

常大的例证；这几年客观环境的变化使得下游客户回款周期也

在拉长，尤其是基建客户的回款。上述原因导致公司应收账款

余额持续增加，占营业收入比重亦随之增加。应收账款坏账准

备：1年以内，计提比例 5%；1—2年计提10%。

附件清单（如

有）
无

日期 2024年 4月 17日-4月 22日


