
北京理工导航控制科技股份有限公司

投资者关系活动记录汇总表

股票简称：*ST 导航         股票代码：688282            编号：2024-003

投资者关系活动类

别

☑特定对象调研       □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            □其他(请文字说明)

参与单位名称及

人员姓名

国盛证券：方晓舟、乾亮 

建信基金：王睿

兴业证券：石砾

信达澳亚：陈一博

人保资产：黄海培

泓德基金：刘运昌

权知科技：李银虎

信达证券：祝小茜

国元证券：石昆仑

景风证券投资基金：孙斌

时间 2024 年 5 月 10 日

地点 公司会议室

公司接待人员姓名

董事长：汪渤

副总经理、董事会秘书：沈军

证券事务代表：国辉

投资者关系活动主

要内容介绍

1、介绍公司基本情况

2016 年北理工批准成立以自动化学院惯性导航与控

制团队为基础的学科性公司理工导航，公司致力于研究

和发展适应复杂战场环境的高精度惯性导航和精确制导

控制技术。公司核心技术人员从上世纪 90 年代初从事车



载导航系统和弹载武器制导控制技术研究，主要研究方

向以惯性导航系统和器件为主，全程参与了国内第一代

某型精确制导弹药的研制，且一直在配套生产，该产品

寿命周期较长。团队核心成员参与了某型精确制导弹药

的研制和配套产品生产，该产品寿命周期较长。从 2009

年开始，团队核心成员参与了某型外贸远程制导弹药的

研制和配套生产，产品寿命周期较长，2019 年仍有收

入。

公司目前主要产品批量装备，并有即将通过状态鉴

定的国防型号产品储备。公司通过竞标的方式获得新装

备的科研任务，科研工作进展顺利。公司配合总体单位

研制面向国际军贸市场的某型大口径远程制导弹药，靶

试实验表现优异。

公司同步拓展产品应用领域，开发民用导航产品。

2、公司产品的主要客户？

公司目前已定型惯性导航系统产品主要配套于远程

制导弹药，下游客户为兵器集团所属单位，最终用户为

军方。科研阶段的产品新增了航天、航空、船舶等领域

客户。

3、公司主要产品生产周期大概需要多久？

合同签订后，一般 2-6个月左右可以进行交货。

4、公司 2023年研发投入 3,414.27万元，主要科研

项目的进展情况如何？

（1）公司完成具备静基座对准和动基座对准能力、

能在动态条件下完成初始对准、具备惯性卫星一体化能

力、组合导航模式能适应卫星失锁、奇异点的高精度惯

导设计，参与航天科工某研究院发布的某重要型号高精

度惯导择优竞争；

（2）公司扩展产品研发领域，激光陀螺惯性导航产



品已交付某客户大型无人机应用场景，成功联调联试，

公司激光陀螺惯导产品已系列化，体积小，重量轻，精

度已达国内领先水平；

（3）公司继续加大高精度三自（自对准、自标定、

自检测）惯导产品的研发，已陆续开发 120、150 系列的

高精度惯导产品；具备晃动基座下高精度对准、长航时

校准以及惯性、卫导紧组合后处理技术的三自惯组已参

与航天某院重大外贸型号项目研制；

（4）公司完全自主可控的三轴光纤陀螺仪 DH-

G60TB 参与多轮竞标比测，成功入围中航工业某研究院

项目，现已提供多批次样机，进入型号研制阶段；

（5）公司拓展并设计了新型小体积传动结构舵机，

采用折叠舵翼，在关键指标同等的条件下，显著降低舵

机的体积和成本，目前已批量交付总体单位；

（6）公司拓展某型制导弹药系列通用化模块系统，

整合弹体除战斗部外的其它核心部件，实现包括红外/可

见光双模导引头、惯导系统、卫导系统、计算机处理系

统、舵机系统的通用化设计，适应更多应用场景；

（7）公司开发了适用于小型 MEMS 惯性导航系统

的动基座传递对准技术，其中 DH-201J 型惯性测量系统

已批量交付航天某公司，另有相关产品已应用于船舶某

研究所无人机系统。

5、公司 2023年业绩下滑的主要原因是？

受产业链配套关系影响，自 2022 年年末开始，公司

上级配套单位的部分配套厂商出现了产能供应短缺，不

能满足产业链的整体需求，导致上级配套单位对公司的

产品采购需求下降，2023 年度签订的合同订单量较少，

造成收入规模较大幅度下滑。

6、公司 4月份收购的宇讯电子的主要业务及主要客户



是？

宇讯电子所处市场为专业化定向配套军工市场，主

要用于地面固定、车载、机载、舰载、弹载等多种武器

平台上。目前的主要产品包括射频微波类器件/模块、组

件、设备等。主要客户为中国电子科技集团有限公司下

属单位等总体或配套单位。

7、宇讯电子以前年度的业绩情况？

宇讯电子 2022 年实现营业收入 5,245.47万元，实现

净利润 864.59 万元； 2023 年 1-11 月实现业务收入

7,746.77万元，实现净利润 1,263.04万元。

8、公司将采取哪些争取撤销退市风险警示？

公司将通过积极开拓市场、拓展产品应用领域、提

高市场占有率；加强技术研发投入，保持技术领先；整

合行业资源，落地产业布局等多个方面采取措施，争取

撤销退市风险警示。

9、公司前期收到公司客户 A的《订货通知书》，目前

是否已签订正式的订货合同？

目前暂未签订正式订货合同，合同具体签订的时间

由总体单位统一协调确定，公司目前正在积极备产，待

正式订货合同签订后，将按合同的约定完成产品交付。

10、公司目前回购股份的进展情况？

截至 2024 年 4 月 30 日，公司通过上海证券交易所

交易系统以集中竞价交易方式回购公司股份 3,610,800

股，占公司总股本的比例为 4.10%，支付的资金总额为人

民币 113,124,013.41 元（不含印花税、交易佣金等交易费

用）。公司将严格按照《上市公司股份回购规则》《上

海证券交易所上市公司自律监管指引第 7 号——回购股

份》等相关规定实施回购，并根据回购股份事项进展情



况及时履行信息披露义务。

附件清单（如有） 无

关于本次活动是否

涉及应当披露重大

信息的说明

本次活动不涉及应当披露重大信息。

日期 2024 年 5 月 14 日
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