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苏州麦迪斯顿医疗科技股份有限公司

投资者关系活动记录表
                                                   

日期 2024.5.22 时间 13：00

地点 上证路演中心

“麦迪科技投资者关系”微信小程序

投资者关系活动

形式

□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            √业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称 线上参与麦迪科技2023年年度暨2024年一季度业绩情况

说明会的投资者

公司接待人员及

职务

副董事长、总经理：翁康先生 

独立董事：李东先生 

独立董事：袁万凯先生 

独立董事：任小军先生 

财务总监：苟关华先生 

董事会秘书：李孟豪先生

主题 麦迪科技2023年年度暨2024年一季度业绩情况说明会

附件清单（如

有）

1、问：公司的营业收入大幅增长，但公司净利润却出现了亏损，达到-2.65

亿元，请问导致净利润亏损的主要原因是什么？

答：尊敬的投资者您好，为推进战略发展，拓宽主营业务范围，公司新增新

能源光伏业务，积极推动光伏项目建设投产，并于 2023年实现产品销售，营

业收入大幅增长。但由于光伏新业务开展的前期投入较大并且公司加大了人

才引入力度，相关期间费用较高，同时，由于光伏产业链产能扩张、产业供

给及终端需求存在阶段性供需错配，导致产业链相关产品价格阶段性波动下



行且公司产能尚未全部释放，未形成规模效应，综合导致全年亏损。感谢您

对公司的关注！

2、问：鉴于公司当前的财务风险和市场挑战，公司将采取哪些措施来优化风

险管理和增强盈利能力？

答：尊敬的投资者您好，公司重视风险管理，积极应对。密切关注国内外市

场情况，实时跟踪政策变化；统筹协调资金安排，同时重视技术创新，降本

增效，提高公司产品竞争力；积极拓展市场，与供应商、客户建立长期稳定

的合作关系，降低相关风险，保障公司长期可持续发展。

3、问：公司在光伏电池技术上选择了哪些技术路线（如 TOPCon、HJT等），

这些技术路线的选择是基于什么样的市场和技术评估？公司在研发上的投入

占比是多少，未来有哪些研发计划或新技术的引入？

答：尊敬的投资者，您好！公司于 2023 年建设投产 9GW N 型 TOPCon 电池项

目，公司选择TOPCon电池作为切入口进入光伏行业，是公司综合考虑了性价

比、技术成熟度等因素后，经过审慎考虑、充分调研过后做出的选

择。TOPCon具有效率高、衰减短、发电量不受天气影响、能兼容 PERC产线、

量产性好、非硅成本低等优势。现阶段，公司 TOPCon电池光电转换效率已达

到26.49%，已处于行业领先水平。未来TOPCon电池技术持续升级迭代至叠层

或背接触等技术具有一定优势。公司将持续关注不同技术的发展情况，并进

行相应技术储备，保持公司竞争优势。感谢您对公司业务的关注！

4、问：2023年麦迪科技的营业收入实现了 102.33%的增长，请问这一增长主

要是由哪些业务板块或产品推动的？

答：尊敬的投资者您好，公司2023年开展新能源光伏业务，积极推动光伏项

目建设投产，并实现产品销售，2023年公司光伏业务实现营业收入3亿元。

5、问：报告显示显示公司的资产负债率从期初的 16.61%上升至 71.92%，这

一显著上升是否会对公司的财务稳定性和未来的融资能力产生影响？

答：尊敬的投资者您好，公司2023年开展新能源光伏业务，公司原有业务为

医疗信息化软件服务，资产负债率相对较低。光伏业务由于行业特性，资产

投入较大，资产负债率普遍较高。相关财务指标符合行业水平，不会对公司

的财务稳定性和未来融资能力产生重大影响。感谢您对公司的关注！



6、问：公司在医疗信息化和光伏产业两大业务板块中，是否有计划与其他行

业进行合作，以实现业务的多元化发展？

答：尊敬的投资者，您好！在产业协同方面，公司将结合医疗信息化多年的

行业背景与资源积累，在现有的近 2,400家医疗机构客户的基础上，充分发

挥原有业务与光伏业务的协同效应，发展具有麦迪特色的医院智慧能源管理

系统，探索全新商业模式，推动医院智慧能源项目发展与开拓。感谢您对公

司业务的关注！ 

7、问：公司在辅助生殖医疗服务领域的业务发展情况如何，未来有哪些扩展

计划？

答：尊敬的投资者，您好！公司全资子公司海口玛丽医是国家卫建委核准开

展同时拥有 IVF-ET与 ICSI技术的 454家辅助生殖技术的医疗机构之一（数

据截至 2023 年 12 月 31 日）。2023 年，玛丽医院完成 1382 例取卵周

期，1074例移植周期。同时通过新设诊疗科室、扩展服务项目等方式，丰富

营收来源。公司医疗服务业务实现营业收入 5660 万元，同比去年增长

16.24%。未来，公司将持续加强辅助生殖医疗服务业务的拓展的规模化，打

造新型数智化医疗生态体系。感谢您对公司业务的关注！

8、问：公司在光伏产业有哪些具体的业务布局，公司在这一领域的战略目标

是什么？

答：尊敬的投资者您好，公司将继续围绕“医疗数智化+光伏产业”的经营模

式，整合优质资源，完成战略升级。抓住产业发展的市场机遇，专注技术创

新与技术储备，提高产品质量与客户服务品质，提高产品竞争力，打造具有

全球竞争力的品牌，从专注“生命健康”到“生态健康”，打造公司新的利

润增长点。探索新旧业务产业协同模式，推动医院智慧能源业务开拓，发挥

协同效应，提高公司综合竞争力。感谢您对公司业务的关注！

9、问：公司在市场推广上的支出是不是有所增加，这是导致净利润下降的一

个因素吗？

答：尊敬的投资者您好，2023年，公司销售费用增长 30.28%，主要原因系公

司开展新能源光伏业务，拓展市场所致。感谢您对公司的关注！

10、问：看到公司有机器人领域的战略合作，具体是怎么样的？



答：尊敬的投资者，您好。随着人口老龄化趋势及 AI、人形机器人等相关技

术发展成熟，公司积极探索医疗看护、护理、陪伴等应用场景中的智能康养

服务型机器人。根据前期的调研，公司将对应不同场景落地相应机器人，在

医疗看护、病房巡视和陪护等场景进行应用及产品落地。未来，将携手更多

上下游伙伴共建产业生态，通过科技赋能，发挥医疗场景、机器人和人工智

能等方面的优势，助力服务型机器人在医疗大健康场景产业化落地。谢谢您

的关注。

11、问：公司在新质生产力方面是否有发展举措？

答：尊敬的投资者，您好。公司持续深耕医疗板块近 20年，在医院急危重症

协同救治及辅助生殖领域为行业引领者。通过结合华为云在云计算&大模型等

方面的领先技术，推动智慧医疗高质量发展，助力急危救治医疗 AI 应用落

地。近期，公司结合最新的政策及技术，持续在医疗信息化的创新业务发

力，将前沿科学技术结合公司特定医疗数据资源和市场客户资源，与行业头

部机器人本体公司及国内领先的 AI机器视觉公司战略合作，整合各自在医疗

场景、机器人、人工智能等方面的优势，携手助力服务型机器人在医疗大健

康产业化落地；同时依据现有项目经验，拓展低空经济与医疗救援的业务融

合，与高校、产业公司合作，加强“产、学、研、用”联动，围绕“低空+医

疗”领域，推动技术发展与科技成果转化，探索低空产业发展空间。此外，

公司于 2023 年切入光伏赛道，以麦迪速度迅速落地 9GW TOPCon 电池产能。

现阶段，TOPCon量产效率已突破 26%以上，最高转换效率已达26.49%。谢谢

您的关注。

12、问：公司在低空飞行这块的布局是怎样的？是否有未来业务开展规划？

答：尊敬的投资者，您好。公司作为全国最早做城市智慧急救解决方案供应

商之一，具有丰富的医疗场景落地的先发优势。公司前瞻性布局，通过信息

化、数字化管理技术，积极探索低空应急救援，已率先与上海、武汉等多家

医院、应急救援指挥平台合作完成项目落地。公司最新产品整合了 5G、卫

星、VR、无人机、车联网等技术，实现了现场高清视频回传、现场指挥疏导

和救援快速搜寻及反馈等功能，极大提高了救治效率和救治成功率。此外，

公司已与西北工业大学太仓长三角研究院达成合作协议，将围绕低空经济产

业布局，在无人机、eVTOL 飞行器等方向共同开展依托产业、面向实际应用



的场景研发及商业化落地工作。谢谢您的关注。

13、问：公司与华为在哪些业务方面有合作？

答：尊敬的投资者您好，公司推进与华为深度合作，研发了麦迪&华为 5G+物

联网联合解决方案，包括基于华为 WIFI6 的院内设备物联网系统，基于华为

5G 技术的车联网系统。联合解决方案助力智慧医院建设，实现高效、安全、

便捷的医疗服务。此外，公司联合华为共同发布了基于5G、大数据、AI技术

赋能的全场景智能化信息平台解决方案，为城市构建区域急危重症区域协同

网络，实现基层医院、120急救中心、救护车、急诊室、手术室等全场景智

能协同救治和全生命周期健康管理，全面提升区域急危救治能力。未来，双

方将继续深化合作，探索研发围绕急危重症救治的医疗专项大模型。感谢您

对公司业务的关注！


