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投资者关系 

活动类别 

公司现场接待                       □电话接待                

□其他场所接待                       □公开说明会              

□定期报告说明会                     □重要公告说明会 

□其他（） 

参与单位名称 

华夏基金、海通证券、东亚前海证券、花旗银行、中投国际、Wellington 

Management 、 PX Capital 、 Nan Fung Trinity 、 Abrdn Private Fund 

Management 

时间 2024年 6月 3-5日 

地点 公司会议室 

接待人员姓名 
董事会秘书：梁金 

证券事务代表：汪婷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、参观四期、五期工厂 

二、提问 

问：五期工厂的产能规划是怎么样的，目前生产情况如何？其余产线是否

满产？ 

答：公司五期工厂产能规划主要是高米数的臂式高空作业平台、高米数剪

叉式高空作业平台及差异化产品，目前五期工厂新产线尚处于爬坡阶段，逐步

释放产能。其余产线均为满产状态。 

问：未来公司将从哪些方面继续维持高水平毛利率？ 

答：市场方面，境外利润率优于境内市场，公司将积极加大海外市场销售

力度，拓宽海外销售渠道；产品方面，公司将继续推动产品结构优化，提升电

动化、差异化、高附加值产品的研发和销售；内控管理方面，公司将在保证质

量的前提下进一步管控成本，继续加强工艺流程、品控要求、智能制造等方面

工作，提高运营质量和效益。 

问：海外市场和国内市场发展阶段不同，客户在购买新机时的关注点是否

也不一样？ 

答：海外成熟市场经济发展水平高，安全生产法规严格；国内市场正处于

成长期，竞争日益激烈。与国内客户相比，国际成熟租赁商更加关注生产商的



产品创新力、品牌影响力，重视产品品质、残值及流通性。近年来随着碳排放

要求提升，海外成熟客户对于产品在安全性、节能减排电动化等方面提出了更

高要求。 

问：公司如何进行全球市场布局？ 

答：公司坚持两手抓战略，推动国内市场与国际市场共同发展。 

一、国内市场方面：国内市场竞争日益激烈，租赁商在购买新机方面较以

往更为谨慎，市场短期承压，长期向好。公司坚持提供高品质、差异化产品及

优质的售后服务，帮助客户提升其租赁市场竞争力及盈利能力，为客户长期稳

定持续发展而考虑。 

二、国际市场方面：发达国家和地区竞争格局稳定，租赁商理念成熟；新

兴市场快速发展，高空作业平台普及率提升。公司通过设立分/子公司、搭建前

置仓、组建本土服务团队等方式，加快服务响应速度，提高客户满意度。同

时，公司深入挖掘客户潜在需求，不断进行自主创新，满足客户差异化需求。

公司将大力推进品牌建设，实现对全球市场更深更广的覆盖，多点开花，提升

公司品牌在全球范围内的知名度。 

问：请问公司产品竞争优势主要体现在哪些方面？  

一、公司产品型谱完善，凸显差异化竞争优势。公司全品类产品型谱已全

面完善，拥有臂式、剪叉式、桅柱式三大系列共 200 多款规格的产品。公司臂

式系列产品最大工作高度已覆盖 16-44 米，最大荷载 454kg，全系列包含电动、

混动、柴动三种动力源，适配多种应用场景；公司剪叉式系列产品最大工作高

度达 32 米，最大荷载 1000kg。此外，公司拥有 1500kg 大吸力纯电动玻璃吸盘

车、路轨两用轨道高空车、无油设计纯电套筒等众多高品质、差异化产品，满

足市场需求。 

二、公司依托鼎力海外研发中心及国内研究院，研发实力行业领先。目前

公司持有专利 260 多项，其中发明专利 120 多项，海外专利 80 多项。公司电动

款产品相关专利近 240 项，能够有效应对海外客户对于节能减排、清洁生产等

方面的高要求。同时，公司采用模块化设计，产品部件、结构件通用性强，能

够降低客户维护维修成本、配件采购仓储成本，提升维修效率；公司是业内首

家实现高米数臂式产品能以整机形态进入集装箱的企业，有效降低运输成本，

提高装运效率，缩短交货期。 

三、公司电动化优势显著，引领行业绿色、安全、可持续发展。公司早在



2016 年开始布局电动新产品矩阵，率先实现全系列产品电动化，并不断加深、

加强电动化发展，2023 年臂式产品电动款销量占比 73.36%，同比增加 11.07 个

百分点。公司新能源高空作业平台兼具节能环保无噪音、安全实用动力强、维

保便捷易运输、长续航更经济等诸多优势，能满足国家电网、高铁、机场、居

民小区等对环保排放有严格要求的领域。公司特别研发推出的增程式臂式产

品，有效解决客户在户外作业时遇到的充电基础设施不足的困难，市场反馈良

好。 

问：2023 年臂式产品销售情况如何？臂式产品毛利率是否可以得到进一步

提升？ 

答：2023 年，公司臂式产品销售收入占比达 41.04%，同比增加 13.23 个百

分点；臂式电动款销量占比达 73.36%，同比增加 11.07 个百分点；臂式产品综

合毛利率达 30.52%，同比增加 9.88 个百分点。海外市场臂式产品推广顺利，增

速较快，海外臂式产品销售收入同比增长 141.28%。臂式产品作为未来发展的主

导产品，公司将继续增加境外市场销售以及高米数、高附加值、电动化臂式产

品销售，并积极发挥规模化优势，持续加强臂式产品成本管控力度。 

问：公司是否打算在海外建厂？ 

答：公司目前暂无海外建厂计划。 

问：公司投资新建“年产 20,000 台新能源高空作业平台项目”的原因是

什么，建设周期多久？ 

答：高空作业平台行业全球电动化、绿色化、智能化发展趋势愈发明显。

公司年产 20,000 台新能源高空作业平台项目，型号主要是新能源剪叉系列。目

前的剪叉生产线在工艺布局、生产设备等方面无法满足新产品生产要求，因此

计划建设该项目。该项目投资总额为 17亿元，建设周期为 36个月。 

 


