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证券代码：688059 证券简称：华锐精密

转债代码：118009 转债简称：华锐转债

株洲华锐精密工具股份有限公司

投资者关系活动记录表（2024年 6月 4日至 2024年 6月 5日）

√特定对象调研                           □分析师会议
□媒体采访                               □业绩说明会
□新闻发布会                             □路演活动
□现场参观

□其他：                      

投资者关系活

动类别

参与单位名称及

人员姓名

宝盈基金管理有限公司、山西证券股份有限公司、上海龙全投资管

理有限公司

时间 2024年 6月 4日至 2024年 6月 5日

地点 株洲市芦淞区创业二路 68号

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书兼财务总监段艳兰女士

投资者关系活动

主要内容介绍

一、请介绍一下刀具行业下游基本情况？

全球切削刀具按制造业板块的销售去向统计，通用机械占 35

%，汽车行业占 34%，航空航天占 12%，模具行业占 4%，其它占 1

5%。

公司的主营业务收入主要来自于模具行业、汽车行业和通用机

械行业，同时公司在航空航天、能源装备、轨道交通等领域积极布

局，并已形成收入。

二、请介绍一下国产刀具与进口刀具的主要差异？

目前国内刀具与进口高端刀具的主要差距体现在产品的稳定

性、一致性以及提供整体切削解决方案的能力上，因此未来刀具企

业的竞争主要在于技术竞争。未来随着国内刀具企业研究成果和开

发生产能力不断提升，有望进一步加快进口替代速度。

三、请介绍一下硬质合金刀具的主要原材料？
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硬质合金刀具主要原材料为碳化钨粉和钴粉。

（1）碳化钨粉:一种由钨和碳组成的化合物粉末，简称 WC，以

金属钨和炭黑为原料，经过配碳、碳化、球磨、筛分工序制成，是

生产硬质合金产品的主要原料。钨是稀有金属，因其硬度高、熔点

高等特性广泛应用于通讯电子、机械制造、航空航天、光电、军工

等领域。

（2）钴粉：一种钴元素矿物粉末，其作为粉末冶金中的粘结

剂能保证硬质合金有一定的韧性。钴是小金属资源，因其耐高温、

耐腐蚀等特性广泛应用于航空航天、机械制造、电气电子、化学、

陶瓷等领域，是制造高温合金、硬质合金、陶瓷颜料、催化剂、电

池的重要原料之一。

四、请介绍一下硬质合金刀具的表面涂层技术？

硬质合金涂层是指在硬质合金刀具上涂覆一层或多层总厚度为

微米级的高耐磨性的硬质薄膜，该薄膜对硬质合金刀具有良好的化

学保护和热屏障作用，使得涂层刀具具有表面硬度高、耐磨性好、

化学性能稳定、耐热耐氧化、摩擦系数小等特点，能显著提高硬质

合金刀具的切削性能、使用寿命及加工效率。相比没有涂层，涂层

可以提高刀具 3~5倍的使用寿命。目前行业内硬质合金涂层技术包

括物理气相沉积（PVD）和化学气相沉积（CVD）两种。

五、请问公司与同行相比优势体现在哪些方面？

公司竞争优势具体包括研发、生产、装备、渠道和市场五个方

面的优势。在研发方面，公司打造了一支老中青梯队合理、学科门

类齐全、专业技能扎实的研发人才队伍，核心技术及产品性能达到

国内先进水平；在生产方面，公司是国内硬质合金数控刀具行业内

少数具备硬质合金数控刀具完整生产工序的企业，这有利于公司把

控产品的生产良率，同时缩短生产周期降低生产成本；在装备方

面，公司引进世界一流的生产、研发和智能化辅助设备可以确保公

司研发成果高效应用，技术水平进一步提高；在渠道方面，公司建

立了以华东、华南、华北刀具集散市场为核心，覆盖全国市场的经

销商体系，并逐步向海外市场延伸，通过经销商公司可以迅速扩大

公司产品的销售市场、提高产品的认知度和加快资金回笼。在市场

方面，公司经过多年的积累，积淀了一批较为稳定的终端客户，在
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行业内拥有一定的认可度，现有的客户资源已转化为了公司的市场

优势，成为了公司业绩持续增长的有力保障。

六、请介绍一下公司近年来研发投入情况？

2020 年 至 2023 年 ， 公 司 研 发 费用 分 别 为 1,975.24 万

元、2,491.08万元、4,155.66万元，6,087.08万元，整体呈上升趋

势。

2023 年，公司研发费用为 6,087.08 万元，较上年同期增长

46.48%；研发投入占营业收入比例为 7.66%，同比增加 0.75个百分

点，主要系公司持续加大研发投入，研发人员规模扩大、薪酬及直

接材料支出增加，实施股权激励股份支付费用及折旧摊销费用增加

所致。

七、请介绍一下公司境外销售情况？

2023年度，公司实现境外销售收入 4,676.03万元，同比增长

60.90%。公司在境外销售方面持续发力，加大外贸业务团队规模，

参加越南胡志明国际机床及金属加工展览会和俄罗斯机床及金属加

工展，持续拓宽市场渠道，增强品牌知名度，进一步拓展海外业

务。

八、请分析一下公司所处行业地位及其变化情况？

公司自成立以来始终聚焦于数控刀具的研发生产，已经成为国

内知名的硬质合金切削刀具制造商，公司连续多年产量位居国内行

业前列。根据中国钨业协会统计、证明，公司硬质合金数控刀片产

量在国内企业中 2023年排名第二、2022年排名第三、2021年排名

第三。

公司核心产品在加工精度、加工效率和使用寿命等切削性能方

面已处于国内先进水平，进入了由欧美和日韩刀具企业长期占据国

内中高端市场。2017年公司模具铣削刀片荣获“荣格技术创新

奖”，2019年公司锋芒系列硬质合金数控刀片荣获“金锋奖”首届

切削刀具创新产品奖，2021年公司 S/CSM390双面经济型方肩铣刀

荣获“金锋奖”第二届切削刀具产品创新奖和“荣格技术创新

奖”，2023年公司高硬度加工整体硬质合金立铣刀荣获“金锋奖”
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第三届切削刀具产品创新奖，G系列高性能钢件车削刀片获得“荣

格技术创新奖”。公司在第四届、第五届切削刀具用户调查中均被

评选为“用户满意品牌”。

九、请介绍一下公司的技术提升计划？

公司目前在硬质合金数控刀具方面已形成较为完整的产品技术

体系，具备了为汽车、轨道交通、航空航天、精密模具、能源装

备、工程机械、通用机械、石油化工等高端制造业提供产品和技术

服务的能力。

公司始终坚持自主创新，通过不断加大研发投入，提升研发水

平；同时加强和科研院校的紧密合作，建立校企联合合作平台，提

高公司的基础研究水平。公司一方面将持续不断加大对基体新材

料、新涂层技术的基础研究工作，另一方面将不断加大对整体刀

具、工具系统、精密复杂组合刀具等新产品的开发力度，提升产品

综合性能，向客户提供切实可靠高性价比的切削刀具。公司将通过

一系列技术强企计划，实现在数控刀具方面的整体实力接近或达到

日韩刀具企业水平，进一步缩短与欧美刀具企业的技术差距。

十、请介绍一下公司针对募投产能消化的规划？

在技术开发方面，将不断加大研发投入，引进研发人才，提升

研发水平；同时加强和科研院校的紧密合作，建立校企联合合作平

台，提高公司的基础研究水平。公司将通过一系列技术强企计划，

实现在硬质合金数控刀具方面的整体实力接近或达到日韩刀具企业

水平。

在市场开拓方面，公司会进一步完善现有经销商体系，深化与

现有优质客户的合作关系，充分挖掘客户的市场潜力。同时，公司

将积极推进国内直销客户以及海外新客户开拓，进一步拓展公司客

户群体。

在人才引进方面，公司将加强对优秀人才的培养与引进，全面

实施人才强企战略，努力创造新的用人机制和政策环境。一是加快

人才培养，重视继续教育和培训，完善人才激励、培训机制，培育

一批适应产业升级的技术骨干和经营管理人才；二是努力营造人才

成长的良好环境，尊重人才、充分调动人才的积极性、创造性，做

到人尽其才，才尽其用；三是加强人力资源管理，加强高层次人才
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建设，建立有效的人力资源激励机制。

是否涉及应当披

露重大信息的

说明

否

附件清单

（如有）
无

日期 2024年 6月 4日至 2024年 6月 5日


