
苏州纳芯微电子股份有限公司

投资者关系活动会议纪要

投资者关系活动类别

□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          ■路演活动（券商策略会）

□现场参观            □一对一沟通

□电话会

参与单位名称
中信证券、摩根基金、中欧基金、泓澄投资、富国基金、工银瑞信基金

等

时间 2024 年 6 月 6 日

公司接待人员姓名 投资者关系总监 卢志奇

投资者关系活动主要
内容介绍 Q：目前看公司各下游应用领域景气度情况如何？

A：公司下游应用领域包括泛能源、汽车电子、消费电子等，23 年泛能

源市场营收占比约 60%，汽车电子营收占比约 30%，消费电子营收占比

约 10%，从目前情况看，下游大部分行业的库存去化接近尾声，开始逐

步走向恢复增长的转变，泛能源中的工控、电源模块等下游领域已开始

逐步恢复，光储领域的部分客户在二季度也看到恢复的迹象，消费电子

是最早走出去库存影响的领域，汽车电子领域则仍然保持稳健增长态

势。

Q：今年将实现规模量产的新产品有哪些？

A：今年公司将实现规模量产的新产品包括磁类传感器、供电电源

LDO、马达驱动、高/低边开关、栅极驱动、嵌入式电机驱动 SoC 等。



Q：当前模拟行业竞争状况如何以及公司如何应对？

A：模拟行业市场竞争仍然在，尤其与海外竞争对手的竞争，从去年三

季度开始公司已连续三个季度实现了季度营收的环比增长，公司产品在

关键应用场景和头部客户的市场份额仍在持续提升中。面对当前的市场

竞争，首先我们会去坚守住我们的市场份额，也会不断完善我们内部的

核心能力建设，比如说我们的成本管控能力，提升公司经营效率来面对

市场竞争，同时我们也在积极规划更加差异化和创新性的产品，积极和

行业头部客户在面向未来的联合创新方面规划更有竞争力的新产品，不

再满足于 Pin2Pin替代的产品，希望通过创新性和差异化的产品能够去

改善我们的竞争情况。

Q：公司在并购整合方面的布局思路及进展情况？

A：公司积极关注行业相应的标的和并购机会，公司的两个并购思路：

第一、聚焦主要应用赛道，帮助丰富产品品类布局，如泛能源和汽车电

子方向，目前未涉及或不完整的产品品类如果有较好技术或产品储备，

也是我们感兴趣的方向；第二，公司也会关注和目前公司聚焦市场方向

不完全一致的标的，并偏好方向成熟稳定、在某些细分行业领域有较稳

定市场位置、有较好独立经营能力的企业，这些企业能够帮助拓展公司

不熟悉的市场并有较好的财务回报。公司的并购服务于业务，希望通过

并购更好地帮助业务成长。

附件清单（如有） 无

日期  2024 年 6 月 7 日


