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重庆银行股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-5

活动类别
特定对象调研 现场参观 □媒体采访 □分析师会议

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动 电话会议

参与单位

方正证券、鑫元基金、安联基金、中庚基金、国寿养老、海通证券、开源证券、

长江证券、华泰证券、民生加银基金、中邮保险资管、中信建投、汇添富基金、

高毅资产、长盛基金、嘉实基金、招商证券资管、富达基金、华创证券、泰康

基金、长信基金、鹏扬基金、中金资管、趣时资产、东方证券、大成基金、国

泰君安证券、中海基金、申万宏源、五矿证券、华安基金、宁银理财、华安资

管、富达国际

活动时间 2024年5月

活动地点 重庆银行总行会议室

本行参会人员
董事会秘书、董事会办公室、资产负债管理部、风险管理部、评审部、公司银

行部、个人银行部、普惠金融部、金融市场部等部室负责人

主要内容

一、银行业息差现在普遍走低，请重庆银行介绍一下息差变化趋势以及后

续的应对措施？

从政策影响及市场形势看，受市场利率不断下行、持续让利实体经济等因

素影响，今年银行业净息差仍然承压。我行已建立息差管控机制，采取相应措

施深化息差管理，着力压降负债成本。资产端着重加大投放，提高贷款占比，

加快投放进度，加大高评级债券投资，在风险可控的前提下，合理配置信用债。

负债端着重调结构、降成本，在期限结构上，提高活期及短定期存款营销能力，

降低中长期存款占比，充分运用央行资金、发债资金。同时，进一步强化综合



定价管理，开展综合营销，提高综合收益；加强存款定价管理，关注市场定价

情况，动态调整对客利率下调策略。

二、重庆银行如何建立自己的战略客户管理体系？

为持续提升对客金融服务质效，我行围绕战略新兴产业、目标战略客户，

汇聚集团力量构建战略客户综合金融服务体系，聚焦融资、融智、融物，开辟

绿色通道、匹配优惠举措、提供专属服务，推进战略客户建设提质增效，实现

合作共赢。我行将持续探索创新符合战略客户发展规律的服务措施及管理机

制，通过优化流程、更新工具、动态迭代，不断提升我行服务战略客户的能力

与效果，构建日趋完善的战略客户经营管理体系。

三、今年普惠业务发展情况？

今年以来，我行普惠业务坚持“保量、稳价、优结构”的发展思路，着力

完善专业机制、创新产品模式、增强数字赋能、提升金融供给，持续加大对科

创、制造、涉农等重点领域的信贷支持力度，全力做好普惠金融大文章。截至

一季度末，普惠小微贷款余额增速高于各项贷款余额增速，贷款户数高于上年

同期水平，贷款加权平均利率与上年整体基本持平。

附件清单 无


