
证券代码：688308                           证券简称：欧科亿

株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司
投资者关系活动纪要

株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2024年 6

月 11-12日与投资者沟通交流如下：

一、投资者交流基本情况

项目 时间
投资者关系活

动类别
参与单位名称及人员姓名

公司接待人
员

1
6月 11日

14:00-16:00
特定对象调研 华夏基金

董事长袁美
和、董秘韩

红涛

2
6月 12日

14:00-16:00
特定对象调研

招商证券、海通证券、招商
基金、创金合信基金

董秘韩红涛

二、投资者交流会议纪要

1．公司二季度以来刀具市场趋势如何？有哪些增量板块？

答：二季度与一季度环比有所提升，存在一些结构性市场的机遇，而新增

业务板块进入产能释放，贡献主要的收入增量。

公司今年主要的增量板块包括：（1）公司数控刀片量价齐升，高端数控刀

片产能释放比例提升，结构性调整；（2）新产品释放产能，贡献收入，公司整

体刀具、数控刀体、金属陶瓷刀具、棒材新产能均将开始释放产能；（3）公司

在海外市场和整包业务，均将实现高速增长，收入占比快速提升。

2．产能与市场策略是怎样的？

答：公司目前产能能够满足市场需求，但因市场需求多样化，生产策略需

根据市场需求灵活调整。一方面，增强现有刀片产品的市场竞争力，另一方面，

积极开发新刀具产品以适应未来市场趋势，特别是新兴行业的需求。面对市场

需求变化，公司会适时推出新产品以适应市场结构变化，而非盲目追求大规模

生产。

3．公司宝马曲轴为代表的整包项目推进如何？

答：公司宝马曲轴项目进展顺利，已进入国产替代阶段。同时，公司也会

通过合资、战略合作等方式多管齐下开拓市场，加强与终端客户的合作，并积

极拓展国内外市场，加速在汽车零部件、新能源等领域的整包业务开拓。

4．公司产品研发与团队扩展如何？

答：随着公司业务从刀片延伸到刀具，公司加大了整体刀具、金属陶瓷、

高性能棒材、数控刀体、超硬等方面的研发人员的储备，组建了专职研发团队，

配置了材质配方、制造工艺、结构设计、应用技术等专业人才。公司研发以市

场为导向，针对行业领域、材质方向、产品大类、应用市场等维度，设置了专

门的研发小组进行产品升级与开发；公司培养一批应用工程人才服务品牌店及



终端；公司还储备了一些开发新产品方向的技术人才。

5．外销业务进展较为迅速，公司对于境外收款的风控措施是怎样的？

答：公司外销业务主要以人民币、美元或欧元等结算。公司外销业务部分

客户采取先款后货的结算方式，部分有良好长期合作关系会采取先货后款的结

算方式，但回款期都比较短，整体回款风险与汇率风险都较低。

6．公司今年出口比例和重点发展方向有什么考量？

答：今年出口业务发展迅速，特别是数控刀具方面的出口比例希望能达到

20%-30%左右。海外空间巨大，相比总量国产刀具占比还非常低。欧美市场是今

年出口增长较快的区域之一。公司重点发展并突破欧美市场，尤其是考虑到刀

具结构与消费情况，欧美市场仍处于中高端领先市场，并且制造区域聚集，市

场前景较好。

7．公司整体刀具开发进展？如何开拓市场？

答：公司整体硬质合金刀具一季度实现收入 1464万元，整体刀具处于投产

初期，今年会释放更多产能，规模效益也将进一步体现。公司早两年就开始了

基于现有客户需求的整刀研发和前期推广，并组建了整体刀具基材——棒材产

品的自主生产，产品系列包括可用于高性能通用加工、高硬度钢加工、铝加工、

不锈钢加工、高温合金加工的铣刀以及复合材料菠萝铣刀和钻头、5D钻深加工

内冷麻花钻、碳纤维复合材料加工铣刀和钻头等，产品型号达 1000多种，产品

在汽车、航空航天、医疗器械、3C等高端领域存在应用。

整体刀具与公司现有数控刀片形成良好的产品协同和互补效应，客户群体

也具有重叠性。在数控加工过程中经常会组合应用可转位刀具、整体刀具来完

成工件的切削加工。公司一些终端用户存在同时采购整体刀具的需求。公司利

用现有客户和渠道导入整体刀具销售，在前期客户布局以及数控刀片协同销售

基础上，能有效实现公司现有整体刀具产能消化。此外，中国处于产业结构的

调整升级阶段，制造业往高端、尖端发展，产品材质向难加工、复合材料升级，

机床向自动智能化、客户订制化、换挡升级方向发展，整体刀具固有及新增需

求不断增多。

8．公司棒材产品市场及主要竞争对手情况？公司棒材是自用还是外销？

答：高性能硬质合金棒材是制造精密整体硬质合金刀具的主要原材料，广

泛用于航空航天、汽车制造、精密模具、精密机械制造、3C等行业。根据中国

钨业协会的统计数据，我国硬质合金棒材产量约 1.5万吨，市场需求旺盛。硬

质合金棒材的主要国内竞争对手有厦门钨业、中钨高新。国外竞争对手主要为

瑞典山特维克、美国肯纳、德国钴领、卢森堡森拉天时等公司，占据了高端棒

材供应市场。随着国内企业棒材制备技术的提升，我国企业制备的棒材也将陆

续进入欧美企业垄断的航空航天、汽车等先进制造领域。

公司棒材产品当前主要用于外销，只有少部分自用，公司开展棒材自主研

发一方面基于自身材料及合金制造优势，另一方面可以形成“棒材+整体刀具”

协同优势，提升整体刀具核心竞争力。



9．国内刀具行业的市场集中度未来会提升吗？

答：在发达国家，随着制造业对刀具的认识、使用和要求提高，刀具技术、

研发、营销、服务体系比之前更为复杂，刀具的模仿越来越难，自主创新的要

求越来越高，小型刀具企业的生存和发展空间越来越小，刀具品牌被整合的集

中程度也越来越高。

未来，随着国内头部刀具企业的规模拓展，小企业在刀具材料、涂层等领

域持续研发投入较弱，在市场竞争中处于劣势，而具有品牌、资本、技术优势

的头部企业在高端应用领域更具竞争优势，将获取更多的市场份额，拥有较大

的发展空间，从而使整个刀具行业的市场集中度逐步提升。


