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上海之江生物科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

                    编号：2024-005

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研   □分析师会议     □媒体采访

□业绩说明会    □新闻发布会    □路演活动

□现场参观       □其他

参与单位名称
东方财富证券 牧鑫资产  

时间
2024年 6月 27日

地点
上海市闵行区陈行公路2168号智慧广场9号楼之江生物会议室

公司接待人员

姓名

公司副总经理兼董事会秘书：倪卫琴

证券事务代表金宇丹

投资者关系活动

主要内容介绍

交流的主要问题及答复：

1. 想了解一下公司高管团队情况。

答：公司的管理团队主要来自于浙江。2003年 SARS疫情，公司创始人邵

俊斌博士，成功利用基因检测试剂确诊了浙江省的第一例 SARS样本，也让他

看到了分子诊断领域不断深耕的前景和使命。后于2005年带领团队创建了上

海之江生物，自主研发了一系列应用于疾病精准预防、诊断的国际领先核心技

术。公司其他核心高管层都是跟随上海之江一路成长、具有多年诊断领域、财

会领域、管理领域经验。上海之江生物的持股公司——上海之江药业有限公

司、宁波康飞顿斯投资管理合伙企业，其持股成员基本都是公司的团队成员。

2. 想了解一下贵公司2023年度营业收入组成情况。

答：公司主营分子诊断试剂和仪器设备。仪器设备方面，已形成 11大系

列，用于更好的满足客户的不同需求；分子诊断试剂方面，共有 500多项产

品，已形成 20 大系列，覆盖了绝大多数国家法定传染病。2023年公司核酸

检测试剂收入占全年营业收入比例为 73.17%，分子诊断仪器收入占全年营业
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收入比例为 20.37%。

3. 想了解一下公司的主要原材料供应问题。

答：一是原材料自研自给自足。公司已建立自己的研发和生产体系，对核

心原材料实现内部自给自足，可以有效降低对外部供应商的依赖，增强供应链

的安全性。公司成立了上海之江未来材料科技有限公司，以纳米磁珠等核心上

游原材料和关键工艺为创新突破口，目前在膜技术、类器官芯片和微流控分子

POCT 等领域取得了阶段性的成果。二是国际化采购策略。选择国外质量更为

稳定、信誉良好的原料供应商。三是供应商多元化与固化。即便是同一种原材

料，也选择至少三家品牌作为供应商，这样可以在保证供应链弹性的同时，通

过竞争机制促使供应商保持最优性价比和服务。同时定期评估供应商表现，动

态调整合作名单，确保供应链的高效与稳定。

4. 想了解公司的纳米磁珠制备技术情况。

答：公司全资子公司上海奥润微纳聚焦于磁性纳米材料及其生物医学应用

技术与产品开发，拥有多项具有自主知识产权的专利技术。产品包括系列化磁

性纳米微球、核酸提取试剂盒及配套多功能磁分离器，为核酸、蛋白和细胞分

离纯化，疾病的快速与早期诊断等领域提供了新型、高效、快捷的工具和解决

方案。公司研发的纳米磁珠除了自用，也供应海外的客户，会出口到德国、澳

大利亚等国家。未来也将在磁珠的其他方向持续用力。

5. 想了解公司不同等级的医院覆盖情况。

答：公司的检测试剂与设备覆盖了全国不同等级的医疗机构，如协

和、301、瑞金、中山、华山等众多知名医院以及部分疾控中心、出入境检验

检疫部门。

6. 想了解 IVD行业未来主要的增长点情况。

答：2024 年医疗器械行业受到外界环境变化呈现出一定周期性变化，甲

乙流、呼吸道合胞、肺炎支原体、猩红热链球菌等呼吸道病原体检测需求呈现

出明显季节性上涨态势；集采政策的快速扩面已进入到国产替代与政策落地的

加速期，国内头部优秀企业凭借优异的产品性能与质量替代了部分国际产品市

场；设备以旧换新政策也在鼓励行业的快速发展。同时，行业也在加速洗牌与

整合，头部效应越来越明显，呈现出较明显的波动上升趋势。

7. 想了解一下集采对于公司相关产品的降价影响情况。

答：受集采的影响，公司相关的产品价格会略有下降，但公司产品体系丰

富，主要产品为分子诊断试剂和仪器设备。分子诊断试剂方面，共有 500多项

产品，已形成 20 大系列，覆盖了绝大多数国家法定传染病。仪器设备方面，

已形成11大系列，用于更好的满足客户的不同需求，包含快速自动化核酸提

取系列、组织样本自动化处理系列、生产实验自动化系列等。在集采规则的影
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响下，集采产品的毛利率会有一些波动，未来集采产品品类的范围可能会进一

步扩大，但集采对公司影响有限。公司将持续精益经营管理模式，加强企业竞

争优势。

8. 想了解一下公司应收账款情况控制较好的原因。

答：公司建立了严格的信用评估体系，对客户的支付能力、信用历史、经

营状况等进行细致的审查；同时公司实施了严格的应收账款管理制度，包括定

期对账、及时催收、明确的账龄分析等。通过这些措施，确保应收账款信息的

准确性，及时发现并处理逾期账款，减少账款拖欠的风险。另外，公司客户主

要是医院、疾控中心、海关、动物疫病预防控制机构等，由于其公共服务性质

或较强的政府背景，往往拥有较为稳定的资金流和较高的信誉度，因此公司应

收账款情况良好。

9. 想了解一下，在竞争激烈的市场环境下企业如何脱颖而出？

答：一是产品的唯一性和创新性，开发具有独特卖点的产品或服务，满足

市场上未被充分满足的需求，或者通过技术创新提供超越竞争对手的解决方

案；二是领先性，持续关注行业动态，提前布局新技术、新趋势，确保企业在

技术上保持领先地位；三是成本与质量优势：通过优化供应链管理、提高生产

效率或采用先进的成本控制策略，实现成本领先，同时保证产品和服务的高品

质及稳定性，增强客户的信任和忠诚度。四是市场扩张与“出海”战略：拓宽

销售渠道，加大出海力度，进一步加大全球布局及海外市场业务拓展的步伐。

10. 想了解一下贵公司今年的海外计划。

答：海外市场是公司的重点布局方向，也是未来新的增长空间。目前公司

的海外业务主要集中在欧洲、东南亚、非洲等地区。公司在美国圣地亚哥设立

的研发中心，以研发和国际注册及先进技术对接为主；在新加坡设立的机构作

为海外生产基地的布局。公司经过多年的发展，积累了丰富的研发经验和数据

资源，建立了成熟的研发生产流程，在面对突发事件时能够快速响应。结合多

品类试剂与自动化设备的搭配及一站式技术服务支持，公司将加大全球布局及

海外市场业务拓展的步伐，同时加快规模化产品的 CE、FDA等海外认证。


