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证券代码：688059 证券简称：华锐精密

转债代码：118009 转债简称：华锐转债

株洲华锐精密工具股份有限公司

投资者关系活动记录表（2024年 6月 28日）

√特定对象调研                           □分析师会议
□媒体采访                               □业绩说明会
□新闻发布会                             □路演活动
□现场参观

□其他：                      

投资者关系活

动类别

参与单位名称及

人员姓名

贝莱德基金管理有限公司

时间 2024年 6月 28日

地点 电话会议

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书兼财务总监段艳兰女士

投资者关系活动

主要内容介绍

一、请介绍一下公司境外销售情况？

2023年度，公司实现境外销售收入 4,676.03万元，同比增长

60.90%。公司在境外销售方面持续发力，加大外贸业务团队规模，

参加越南胡志明国际机床及金属加工展览会和俄罗斯机床及金属加

工展，持续拓宽市场渠道，增强品牌知名度，进一步拓展海外业

务。

二、请介绍一下公司的销售模式？

公司坚持以客户需求为导向，以快速响应客户需求为目标，在

成熟的经销体系基础上，进一步加大了直销团队的建设力度与直销

客户的开发力度，公司技术开发能力及技术服务能力不断提升，与

国内一些重点行业重点客户达成了初步合作。

三、请介绍一下公司针对募投产能消化的规划？

在技术开发方面，将不断加大研发投入，引进研发人才，提升

研发水平；同时加强和科研院校的紧密合作，建立校企联合合作平

台，提高公司的基础研究水平。公司将通过一系列技术强企计划，
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实现在硬质合金数控刀具方面的整体实力接近或达到日韩刀具企业

水平。

在市场开拓方面，公司会进一步完善现有经销商体系，深化与

现有优质客户的合作关系，充分挖掘客户的市场潜力。同时，公司

将积极推进国内直销客户以及海外新客户开拓，进一步拓展公司客

户群体。

在人才引进方面，公司将加强对优秀人才的培养与引进，全面

实施人才强企战略，努力创造新的用人机制和政策环境。一是加快

人才培养，重视继续教育和培训，完善人才激励、培训机制，培育

一批适应产业升级的技术骨干和经营管理人才；二是努力营造人才

成长的良好环境，尊重人才、充分调动人才的积极性、创造性，做

到人尽其才，才尽其用；三是加强人力资源管理，加强高层次人才

建设，建立有效的人力资源激励机制。

四、请介绍一下硬质合金刀具的表面涂层技术？

硬质合金涂层是指在硬质合金刀具上涂覆一层或多层总厚度为

微米级的高耐磨性的硬质薄膜，该薄膜对硬质合金刀具有良好的化

学保护和热屏障作用，使得涂层刀具具有表面硬度高、耐磨性好、

化学性能稳定、耐热耐氧化、摩擦系数小等特点，能显著提高硬质

合金刀具的切削性能、使用寿命及加工效率。相比没有涂层，涂层

可以提高刀具 3~5倍的使用寿命。目前行业内硬质合金涂层技术包

括物理气相沉积（PVD）和化学气相沉积（CVD）两种。

五、请问公司与同行相比优势体现在哪些方面？

公司竞争优势具体包括研发、生产、装备、渠道和市场五个方

面的优势。在研发方面，公司打造了一支老中青梯队合理、学科门

类齐全、专业技能扎实的研发人才队伍，核心技术及产品性能达到

国内先进水平；在生产方面，公司是国内硬质合金数控刀具行业内

少数具备硬质合金数控刀具完整生产工序的企业，这有利于公司把

控产品的生产良率，同时缩短生产周期降低生产成本；在装备方

面，公司引进世界一流的生产、研发和智能化辅助设备可以确保公

司研发成果高效应用，技术水平进一步提高；在渠道方面，公司建

立了以华东、华南、华北刀具集散市场为核心，覆盖全国市场的经

销商体系，并逐步向海外市场延伸，通过经销商公司可以迅速扩大
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公司产品的销售市场、提高产品的认知度和加快资金回笼。在市场

方面，公司经过多年的积累，积淀了一批较为稳定的终端客户，在

行业内拥有一定的认可度，现有的客户资源已转化为了公司的市场

优势，成为了公司业绩持续增长的有力保障。

是否涉及应当披

露重大信息的

说明

否

附件清单

（如有）
无

日期 2024年 6月 28日


