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中信重工机械股份有限公司

6月投资者关系活动记录表

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研     □分析师会议

□媒体采访         □业绩说明会

□新闻发布会       □路演活动

☑现场参观         □其他

参与单位名称

浙商证券、华夏基金、银华基金、大家保险资管、平安基金、

国泰基金、长盛基金、泓澄投资、中信建投证券、光证资管、

兴全基金、财通证券、财通基金、财通资管、浙商资管、生命

保险、高腾国际、前海中船、中财龙马资本（排名不分先后）

时间 2024年 6月 6日、2024年 6月 12日、2024年 6月 19日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员

董事会秘书苏伟、财务管理中心、技术发展部、董事会办公室

等部门相关人员。

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、公司情况介绍

中信重工于2012年 7月在上海证券交易所A股上市，隶属

于中信集团。公司是具有全球竞争力的矿业装备、水泥装备制

造商与服务商，我国最大的重型装备制造企业之一、国内特种

机器人行业第一梯队企业。公司以“核心制造+综合服务”的商

业模式，坚守高端装备制造业的发展定位，不断强化“硬科

技”实力，致力于打造具有全球竞争力的一流高端装备制造企

业。

2017-2023 年，公司营业收入从 46.2 亿元提升至 95.6 亿

元。2023年受海外业务拉动，归母净利润增长至 3.8亿元，同

比增长 163.5%。2021-2023 年，公司经营现金净流量分别为

6.8亿元、12.1 亿元、12.0 亿元。2019-2023 年，公司资产负

债率从63.9%下降到55.1%，资产负债结构持续优化。

二、互动交流主要内容

（一）公司对目前矿山行业景气度的看法如何？中信重工

有哪些产品应用于矿山？

回复：全球发达国家能源转型及发展中国家工业化推进，

工业矿产需求增长，推动头部矿商资本开支增长。铜、黄金价

格维持高位有望支撑行业资本开支持续上行。主要金属价格高

位运行有望继续催化资本开支扩张带动矿山行业景气度。全球

矿山朝着大型化、智能化、绿色化发展趋势，将为公司提供新

的机遇。公司依托矿山装备研发、先进的机器人及智能化技

术，应用的深厚沉淀以及强大的生产制造能力，可以为各细分

行业客户打造智慧矿山、智能煤矿、智慧水泥、智慧骨料等全

流程智能化综合解决方案。

在矿山行业，公司可以提供提升机、破碎机、磨机、立式

搅拌磨、辊压机、立磨、回转窑、过滤机、机器人等主机产
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品；提供 2500-12000吨/日水泥生产线、300-1500吨/日大型

活性石灰生产线、500-5000 吨/小时骨料等 EPC“交钥匙”工

程。

（二）矿山品味对矿山设备的需求影响大吗？

回复：矿石品位的降低意味着所需要的采矿、磨矿、洗选

筛分装备的规模会相应扩大，叠加有色金属需求维持高景气，

预计矿山装备备件、损耗件等后市场设备需求将持续增长。

（三）今年公司订单情况如何？ 

回复：2024年，公司强化全员营销理念，巩固“走出去、

请进来”工作成效，紧盯大客户，锚定大订单，持续加强与设

计院所合作，继续深耕国内市场的同时，海外市场开拓也取得

新成效，公司市场边界得到进一步扩展。一季度，国内市场通

过深耕传统大客户市场，密切跟踪大客户战略开发步伐，中标

多台套成套矿业装备。通过新客户开发扩增量，签订

Φ9.75x5.5m 半自磨机、Ф7.32x12m 球磨机合同；签订批量

Φ5.8x50m 干燥窑、Ф5.8x125m 回转窑项目，进一步增强了公

司在红土镍矿焙烧领域的市场影响力；签订批量化石化项目锻

件，扩大了公司压力容器锻件市场。

（四）今年海外订单情况如何？

回复：公司海外主机市场方面：一季度，续签国外重点项

目Φ11.6x6.3m 半自磨机、Φ7.9x13.6m球磨机、大型圆锥破

碎机合同，实现了批量化、大规格破磨装备在国外超大型矿山

应用的全覆盖；签订 2JK-5.5x2.4P提升机合同，开创公司大型

提升机出口新业绩；签订北美地区 Ф8.5x5.36m 半自磨

机、Ф6.4x10m球磨机项目，突破公司矿物磨机出口北美市场

的最大规格，对开拓北美高端矿业市场具有示范意义。

海外备件市场方面：一季度，实现澳矿项目、非洲区域、

南美区域等备件服务订货超 2亿元，国际大客户备件订货占比

进一步提升。

（五）公司加大海外市场的举措有哪些？ 

回复：2023 年，公司海外业务实现营业收入 21.3 亿元，

同比增长 72.6%。公司依托国内唯一的智能矿山重型装备全国

重点实验室，通过数据积累、选型技术，调整参数设置、工艺

要求持续提高产品附加值。公司抢抓“一带一路”发展机遇，

坚持“高端市场+国际化”的营销策略，拓展国际合作渠道,突

破重点区域市场，力争逐步从设备出口商成为全球领先的成套

解决方案供应商、服务商。

（六）现有哪些产品和装备已实现进口替代，是否形成了

批量化生产？

回复：公司已构建首台套高端装备技术体系。目前旋回破

碎机、大型半自磨机和球磨机、超大型高压辊磨机、立式搅拌

磨、回转窑等核心主机装备已实现进口替代。

（七）公司在降本增效、精益管理等方面有什么举措和成
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效？

回复：一是科技创新创效。充分利用公司资源，挖掘技术

系统潜力，从全流程出发系统性降低设计工艺成本。二是细化

生产运营管理。精准配置生产资源，创新采购方式降低采购成

本，建立大宗材料预判采购工作小组，“预判采、集中招”，

建立和完善预判、集中采购、年度战略、长协采购机制与考核

办法，强化精准预判、带量采购等实施效果。三是推进精细化

质量管理。建立以预防为主的质量信息传递通道，加强质量攻

关与改进，强化质量管理体系。四是强化数字化管理。深化应

用“业财一体化平台”、“数字化精益制造平台”、“生产管

理数字化提升”等专项工程，加大数据治理力度，提高数据质

量，赋能高质量发展提“智”增效。五是强化总部核心职能。

持续优化完善制度流程建设，确保每个岗位有标准、有流程、

有责任、有成效。

附件清单

（如有）
无


