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投资者关系活动记录表

股票名称：海目星            股票代码：688559            编号：【调】202407-01

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他（电话及线上网络交流）

参与单位名

称及人员姓

名

7 月 5 日线上电话会

IGWT、安徽铁路发展基金、安信基金、百川财富、保银资产、北京金泰、北

京龙鼎、北京盛曦投资、贝莱德基金、碧云资本、博时基金、财通证券、财信

证券、创金合信、道阳(横琴)、第一创业证券、东北证券、东方证券、东兴基

金、敦和资管、方物私募、方正证券、复通私募、广东恒阔投资 、广东融泰、

广发证券、广西青蓝、广州银鲨、广州钰晟、贵州铁路发展基金、国金证券、

国盛证券、国盛资本、国泰君安证券、国投证券、国信云川、国元证券、海港

人寿、海通证券、黑森投资、红杉资本、鸿运私募、狐尾松资管、湖北铁路发

展基金、华安证券、华川私募、华西证券、华夏东方养老、华源证券、嘉世私

募、建信养老金、江海证券、金科投资、金浦产投、凯博资本、凯基证券、麦

星投资、茂源财管、密尔医疗、南粤基金、农银人寿、平安银行、萍乡国投、

前海春秋、睿德信投资、睿融私募、山东土地集团私募、山西证券、上海呈

瑞、上海崇山投资、上海国际信托、上海汇正、上海联视投资、上海天猊、上

海途灵资管、上河动量私募、申万宏源证券、深圳创富兆业、深圳明时、深圳

益正、生命保险资管、四川发展、拓扑资本、太平养老、通用技术创投、西部

证券、羊角私募、阳光资管、一村资本、易知投资、英大证券、誉辉资本、长

安国际信托、长风汇信、招商银行、昭华私募、正圆私募、郑州云杉投资、智

子投资、中关村国科、中国工商银行、中国人保、中国银河证券、中金公司、

中欧基金、中信建投证券、中信证券、逐光私募、棕榈湾投资等。

（以上排名不分先后）

时间 2024年 7 月 5 日

地点 线上网络交流会议

公司

接待

人员

姓名

董事长兼总经理：赵盛宇 先生

欣界能源董事长：陈霖 先生 

董事、激光研究院院长、副总经理：周宇超 先生

董事、首席资本运营官、董事会秘书：罗筱溪 女士

副总经理、财务负责人：曾长进 先生

投资者关系

活动主要内
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容介绍 ●公司情况概述

海目星致力于成为全球领先的激光技术创新型企业，公司业务主要分为工

业激光以及自动化和医疗激光两大领域。

公司凭借领先的技术研发实力和对行业趋势发展敏锐的洞察力，持续引领

所处细分赛道的技术升级和产品创新，已成为横跨锂电、消费电子、医疗和光

伏等多赛道的平台型激光技术创新型企业。

锂电设备：公司是把激光应用于锂电设备生产领域的首批企业，以激光极

耳切割设备进入锂电生产领域，重点覆盖电芯前中段高价值工序。经过近十年

发展，公司的锂电设备技术与能力逐步成熟，得到市场的认可，在国内锂电行

业竞争日益加剧之时，公司布局锂电出海，目前已初见成效，欧美客户反馈

佳，已成为锂电海外设备第一梯队供应商。

公司于 2022年开始布局固态电池领域，现已在准固态电池设备上形成交货

和中试产线量产。近日公司与国内固态电池领军企业深圳欣界能源科技有限公

司（以下简称“欣界能源”或“欣界”）达成战略合作协议，在固态电池的设

备研发、产业链及销售推广方面开展深度合作，逐步实现长足发展。

消费电子设备：公司紧跟 3C 行业技术的发展节奏，采用自主研发高性能

激光器，在金属和非金属材料的精密激光加工领域，获得头部客户高度认可，

并已实现设备批量交付。涵盖范围包括金属真空焊接，玻璃盖板激光开料 /打孔
以及 PCB赋码和激光分板等技术；在电源&变压器行业，自动化技术遥遥领

先，在 A客户变压器自动化产线占有率达 100%；在摄像头行业，公司积极布

局 SMA、悬丝型、滚珠型等全自动生产线，其中 SMA 类马达自动化，通过持

续迭代研发，在自动挂线、贴付技术等方面已远超行业水准；在 3C 电池电芯

&Pack领域：激光制片/激光清洗在业内领先；钢壳纽扣&方形电池电芯自动组

装线，以成熟稳定的产品品质，成套完善的解决方案，获得业内客户高度认

可，市场占有率超 90%；在消费电子检测设备领域：公司致力于消费电子检测

设备的国产替代，推出国内首创最小规格的工业测量设备—Online PPG（智能

微型在线测微仪），可实现最小规格的在线测量（点位精度 1μm，面压精度
10μm）和全自动校准精度，可实现 “耐温宽”满足-15℃到 85℃的工作温度

（包括真空环境），已实现客户端批量交付。

医疗激光：海目星研究团队在近十年的理论研究基础上，历经一年半时间

完成相关工程化技术攻克和集成封装、开发以及测试，顺利研制出高功率宽带

可调谐长波红外激光系统，该系统在核心光路设计、关键非线性晶体材料生

长、控制系统设计、机械结构设计、集成封装设计等诸多方面均取得了原创性

的技术成果。该项技术将应用于毛发再生、胶原蛋白再生、医疗微创消融以及

切割等领域。

光伏设备：公司于 2021年进入光伏激光设备行业，首推 TOPCon 一次掺杂

设备，关键转换效率提升超过 0.3%，有效助力下游头部客户 N型电池片产线效

能提升，从而推动了 TOPCon 技术的迅速发展。去年公司推出激光辅助烧结技

术，协同客户共同开发双面 POLY图形化技术的激光设备产品，目前该技术已

处于行业领先地位，同时布局了 TBC 和钙钛矿等相关技术。海目星凭借强大的
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研发能力，获得客户与市场的认可，并成为该行业双寡头之一。

●提问环节

Q1：请介绍一下欣界能源的基本情况？

欣界回复：欣界能源是一家做高能量密度、高安全的锂金属固态电池研发

生产和销售的公司，产品主要用于低空经济飞行器（eVTOL）、消费电子和电

动汽车等领域。欣界能源董事长陈霖在锂金属固态电解质和产品研发方面拥有

十多年的经验，在美国阿贡国家实验室完成博士研究后开始创业，主要是材料

方向的创业，包括锂金属和固态电解质；后来在美国储能公司 Powin负责数年
的电池供应链技术与量产制造，负责国内头部电池供应商的审厂工作。欣界能

源的团队总共有 100多人，高管团队基本上都来自于国内外一线大厂，中层团

队也有非常丰富的行业经验。

欣界能源技术处于国际先进水平，固态电池能量密度达 450Wh/kg 以上，

且电池倍率性能上安全性高，现有产能已达 200MWh，为中国首批商业化锂金

属固态电池的企业，在 2024 年 8 月启动建设 5GWh 全球首条（能量密度

≥450Wh/kg）GWh级别锂金属固态电池产线。

Q2：为什么要选择金属锂作为负极材料，优点在于哪里？

欣界回复：固态电池的负极材料主要分为：硅基（硅氧、硅碳）、锂金

属。

固态电池得到市场青睐是因为其能量密度高，使用不同的负极材料可以实

现不同的能量密度，比如硅碳可将能量密度提升至 280~360Wh/kg，但是如果想
提到 360Wh/kg，需要加入较多硅碳，其膨胀将成为一个非常大的难题，所以硅

碳也属于相对中间的技术路线，而锂金属固态是最终的技术路线。

锂金属作为负极的优点在于：能量密度可提升至 400Wh/kg 以上。以后要

实行实现低空经济必须要用到 400Wh/kg 以上的电池，目前唯一可实现的方案

是用锂金属作为负极材料，故金属锂是业界公认的最终负极材料，目前来看只

有锂金属可以将电池的能量密度提升至 400Wh/kg 以上。

Q3：海目星与欣界能源的五年战略合作中有没有分阶段的合作目标？海目

星提供的是哪些核心的设备？

欣界回复：战略合作协议有效期持续五年，因为全固态电池预计到 2027年
才能量产，所以整个合作需要跨过周期。

海目星和欣界在设备方面有较多的合作开发，包括负极材料需要做到非常

薄的锂金属，后续模切和装配段会有很多需要改进的地方，这些是海目星非常

擅长的设备工序。

目前中试线的实现效果很好，量产线还需要进一步提升速率。
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Q4：目前固态电池的技术门槛在哪方面？如何解决？

欣界回复：技术难度主要在于两方面：

1）循环：要按 450Wh/kg的能量密度，之前和美国 T 公司沟通过，做到

800圈循环可以达到 120 万公里的续航，进而可以直接达到美国全电动汽车的

门槛；

2）快充：性能方面需要再提升，从目前 0.5C到 0.67C的充电速度逐步提

升到 1C、2C。C 代表电池的额定充电率，数字越高代表充电速度越快，现在车

厂有时候用的是 2C-4C。
解决技术难题很大程度需要稳定运行的设备。在固态电池设备创新开发方

面，海目星和欣界能源会有很多的合作创新，比如材料学的创新设备开发；电

池工艺和设备方面开发和大批量供应等，双方公司在团队合作以及发展战略上

都非常契合，相信也会很快突破这些技术和相应设备开发难点。

Q5：目前欣界能源在固态电池下游客户端的布局规划？如何看待现在有车

厂自己生产固态电池？

欣界回复：锂金属固态电池真正的商业化会先从消费电子开始，因为消费

电子对能量密度要求很高、对于安全要求高、对价格不那么敏感、验证周期更

快。目前欣界和海目星双方合作生产的准固态电池，优势在于能量密度高、安

全、充放电倍率高，基本可以满足消费电子的需求，基本可以认为消费电子是

固态电池的第一市场。

欣界能源规划是先等消费电子的固态电池逐步成熟后，再过渡到新能源车

的应用市场。进车厂的白名单需要做到 5-10GWh的量产线，但欣界的产能尚未

达到，目前欣界在建的 5GWh常州项目中，计划于前期布局 2GWh，2025年年
底或者 2026年年初再布局 3GWh。欣界现在已经在对接国外规模大的汽车公

司，计划于 2026-2027年实现用于汽车的固态电池量产。因此，不只是现有的

5GWh 产线，后面更多的量产产线预计也将与海目星有很大的合作空间。

此外，目前大部分车厂都在布局固态电池，说明固态电池绝对是确定的技

术方向。但现在来看，很多车厂愿意和固态电池公司进行合作和生产，比如蔚

来、福特等都选择和供应商合作生产。

Q6：海目星在固态电池领域的技术储备？

回复：海目星长期推进固态电池领域的技术研发工作，现已取得了进展性

突破。目前已在准固态电池设备上形成交货和中试产线量产，公司的准固态电

池技术路线采用氧化物固态电解质和金属锂作为负极，电解液含量低于 10%，
能量密度超过 480Wh/kg，目前客户反馈与订单预期良好。

Q7：固态电池是否能在低空飞行领域进行应用？是否有相应规划？

欣界回复：固态电池是否可以应用在低空飞行行业主要参数有两个：能量

密度和安全性。能量密度决定了飞行时长和飞行距离。欣界产品已经经过了客

户的专业测试，高倍率下能量密度接近 450Wh/kg，也是唯一一家客户端实际测

试结果超过 400Wh/kg的企业。电池安全性也通过了客户测试。综合来讲，产
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品性能是能够满足低空飞行领域的应用的，欣界去年已经与低空飞行领域头部

企业签署了战略合作协议。

欣界已经与常州政府签订协议，计划了 5Gwh的量产基地建设，争取尽快

完善产能满足客户的市场需求，响应国家快速高效发展低空领域行业的号召。

Q8：公司 3C业务目前订单情况以及在A客户上公司的竞争优势？

回复：公司去年 3C 业务订单大概在 8亿元左右，今年订单预计将会稳定增

长。明年是 A客户的大年，公司将通过电池、VCM、玻璃三条产品线推动订单

快速增长。

A客户未来钢壳是异形的，焊接虽然是难点，但最核心的技术难点不在于

焊接，而是视觉和自动化。即异形要通过激光扫描把形状全部扫描出来，再指

导激光机沿着路径进行焊接，所以真正核心的技术是算法。海目星在该技术上

具有领先优势，正全力推进明年的项目落地。

Q9：公司过去和A客户的合作情况？

回复：公司与 A客户合作于 2014年，至今已有 10年合作经验，所有 A客
户电脑、手机、平板里充电器里的变压器的自动化生产线，海目星当时是 A客
户的全球首供。但前些年欧盟因为环保问题，手机充电器从标配转为选购，从

而导致公司这个板块的出货量下降明显。

公司目前提供给A客户的最大两个产品线与脆性材料及电池相关，主要应

用于手机和 iPad。

Q10：公司对于 3C行业未来几年的展望？

回复：3C 行业分大小年，前两年属于 3C 行业小年，景气度不如光伏锂

电，A客户今明年会进行大换代，主要以技术、结构、材料变更来推动设备新

需求，预计 2024-2025年会是 3C的大年。3C 业务是项目型的，毛利率比较

高，目前公司至少 10个 3C项目同时在做，根据业务推进情况来看成功概率比

较大，其中 5-6个都是比较创新的，因为都需要用激光工艺，只要产品推出，

销售体量预计将会迅速扩大。

Q11：市场普遍认为光伏产能过剩，公司如何判断未来行业走向？目前海

目星在双面 POLY图形化技术上有什么进展？

回复：光伏的终端市场持续增长，短期扩产过快导致总产能过剩，但优秀

产能并不存在过剩问题，例如 TOPCon 产能落地后，此前的 PERC 产能正在逐

步出清。

技术升级的投入相较于上亿元的整线设备总投入更小，升级更新有持续动

力，公司努力推进技术迭代，在存量设备的基础上创造价值。目前公司在光伏

领域拥有深厚的技术储备，双面 POLY图形化激光技术领先市场，有望抢占更

多市场份额，目前背面 POLY可以进入量产，明年上半年有望实现正面 POLY
的量产。
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Q12：公司医疗激光设备拿证的进展？二类及三类医疗器械证分别对应的

什么设备产品？

回复：公司正在有序推进二类与三类医疗器械经营许可证的申请。其中，

二类证不需要进行临床，对应的是应用于皮肤科、检测、理疗方面的产品，公

司已有相应产品储备；三类证正在推进临床实验过程中。三类证预计首先推出

医美类相关产品，包括毛发再生类产品、胶原蛋白再生类产品等。

Q13：公司医疗激光所瞄准的美容和生发领域，产品上市的时间安排与业

务规划？

回复：胶原蛋白再生类医美产品、生发类医疗激光产品均需要拿到三类医

疗器械许可证后方可售卖。在售卖之前，公司会进行相应的准备工作，比如确

定核心产品的定位、产品矩阵、销售团队的组建等。医疗激光是一个长坡厚雪

的赛道，但是由于拿证有时间周期，因此产品上市需要根据拿证的时间确定。

Q14：中红外飞秒激光促进毛发再生的作用机制？

回复：激光促使毛发再生的原理是运用中红外飞秒激光对作用部位进行照

射，使其与毛囊腺体周围的组织形成强共振，刺激毛囊腺体并改变毛囊内部环

境，促进毛发再生与生长。且在中红外飞秒激光的照射下毛发的生长速度明显

加快，毛发粗度显著增加，毛发密度也显著增加。通过中红外飞秒激光辐照，

刺激皮脂腺包括毛囊乳头大量增生，使毛发重新生长，这是一个几乎没有创伤

和疼痛感的过程，并且可以通过增加辐照量来进行反复刺激。

Q15：不同业务板块的收入确认周期？

回复：锂电与光伏板块订单以“3-3-3-1”的收入确认模式为主，即预付款支
付 30%、发货款支付 30%、验收款支付 30%、质保金支付 10%。质保期均为 1-
2年左右，质保金在质保期过后支付，但交付期与验收期有所区别，光伏产品

较锂电产品相对更加标准化，故交付验收期更短。其中光伏的交付期 1至 3个
月，验收期 1年；国内锂电的交付周期 4至 6个月，验收期 1年；海外锂电的

交付期 6至 9个月，验收期 1.5至 2年。3C 大部分订单的交付验收周期较快，

可实现当年收入的确认。

Q16、未来公司的锂电增长点是否都来源于海外？海外客户是国内在海外

扩产还是海外厂商？

回复：锂电订单增量主要来源于：①出海②新技术布局/工艺提升③新产品

线。出海分为两部分：海外市场的订单和跟随国内头部锂电企业出海。因为

2024年有海外订单的增量支持，根据目前业务推进情况，预计 2024年锂电设

备订单同比将会快速增长。

预计 2024年订单结构情况为：出海订单占比 70%左右，国内订单占比 30%
左右。
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Q17：国内和海外锂电产品的单价、毛利率差距？

回复：不同客户的需求和标准是不一样的，且海外产品的价格较国内产品

要高很多，整体来看海外锂电设备的毛利率在 40%左右。

公司在接待过程中与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披

露事务管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。

没有出现未公开重大信息泄露等情况。

日期 2024年 7 月 9 日
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