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证券代码：600166                                            证券简称：福田汽车 

北汽福田汽车股份有限公司 

2024 年 7月 9日投资者关系活动记录表 

                                                编号：2024-016 

投资者关系活动类别 □特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动  

□现场参观                 □一对一沟通 

√其他（电话会议） 

参与单位及人员 广发证券、太平洋资管、浙江英睿、三星资产运用（香港）、中英人寿、广发银行、

上海留仁资管、深圳正圆投资、朱雀基金、华夏久盈管、上海混沌投资、中信保诚

基金、嘉合基金、海宁拾贝投管理合伙、中邮理财、海通证券、上海步耘投管、平

安资管、上海国际信托、博时基金、汇添富基金、招商基金、青骊投管、盈峰资管、

六禾致谦、德华创业投资、POINT72、中国人寿资管、中信建投、人寿保险、东兴

基金、上海常春藤私募、德邦证券、景顺长城、银叶投资 

时间 2024 年 7 月 9 日 

地点 北京 

接待人员 福田汽车董事会秘书：陈维娟 

福田汽车证券事务代表：王桂青 

福田汽车证券与市值管理部助理高级经理：周鹤遒 

福田汽车证券与市值管理部市值主管：刘裕霖 

福田汽车证券与市值管理部市值主管：张丽丽 

投资者关系活动主要

内容介绍 

公司近期经营情况： 

2024 年 1-6 月份销售 30 万辆，海外市场和新能源领域的增长表现较好。具体

来说，上半年海外出口实现 7.9 万辆，同比增长约 30%。新能源上半年销量约为 2

万辆，同比增长超过 22%，特别是新能源重卡，销量约为 2400 辆，同比增长超过

360%。 

福田汽车在商业模式及营销模式上进行了一系列变革和创新，加速后市场生态

布局，包括二手车交易、保险金融服务、新能源车辆和车联网服务等，提升 TCO 一

体化综合解决方案能力，满足客户全生命周期价值诉求。 
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在新营销生态价值环的构建上，福田汽车将以客户为中心，通过耦合业务、聚

合资源，形成新营销价值环，实施十大营销变革，包括构建战略经销商体系、渠道

变革、打造新型分销体系、厂商共建以客户为中心的直销链群生态、利用直播短视

频业务推广产品与政策、打造新能源生态体系、贯通经销商租赁业务链、二手车业

务发展、健全金融创新体系、营销管理矩阵搭建以及业务流程变革驱动人才结构焕

新等。 

1、福田汽车皮卡出口情况如何？ 

福田汽车上半年皮卡出口约 8000 辆，较去年同期增长 64.5%。 

2、 2、公司这边如何看待轻卡电动化的趋势？  

根据中汽协发布的数据，我们可以看到新能源轻卡的市场正在快速成长。2024

年 1-5 月，新能源轻卡的渗透率已经达到了约 11%。 

目前轻型车的驱动因素主要有行业政策、运营成本和路权。公司看好轻卡的电

动化趋势，新能源轻卡在城市物流中的应用场景较为广泛且经济性好。从全生命周

期成本来看，电动轻卡的 TCO 优于传统燃油车。同时，电池原材料价格下探，带

来整车成本的降低。另外随着技术进步推动电池能量密度和充电速率提升，电动轻

卡的市场竞争力将进一步增强。 

3、 公司未来是否会考虑做分红、回购及股权激励？ 

公司在 2017 年以前积极分红，分红比例多次超过 30%，最高超过 50%。公司

近几年由于未分配利润为负，不具备分红条件。后续随着公司业绩的增长，当达到

分红条件时，公司将按照公司章程等相关规定进行分红。 

公司于 2019-2023 年开展了三期股份回购，总计回购股份约 2.79 亿股，其中

9494 万股用于注销，9745 万股已用于员工持股计划，目前尚有 8600 多万库存股，

未来将用于员工持股或注销，具体以披露为准。 

公司在 2020-2023 年已完成八期员工持股计划，未来不排除做股权激励的可能,

具体以披露为准。 

其他问题请参考公司在平台上的历史回复。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 7 月 12 日 

备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息

披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出

现未公开重大信息泄露等情况。 

 


