
宁波弘讯科技股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：20240801

投资者关系活

动类别

□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            √业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称 投资者

时间 2024/8/30  15:00至 16:00

地点 上海证券报•中国证券网(https://roadshow.cnstock.com/)

上市公司接待

人员姓名

公司董事长：熊钰麟先生

公司董事、总经理：熊明慧女士

公司财务总监：叶海萍女士

公司董事会秘书：郑琴女士

独立董事：沈玉平先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、预征集问题：无

二、互动问答：

1.公司在报告期内毛利率下降的原因是什么？

答：主要是产品结构问题导致。

2.公司如何应对外围环境变化，如大宗商品价格波动和政策调

整等风险？

答：公司将持续关注政策与环境变化动向，加强市场与行业分

析，洞察行业发展趋势，并提前做好前瞻性产品与业务布局，

以便及时、快速应对市场变化，从而减少外围环境重大变化对

公司经营经果带来的不利影响。

3.公司在新能源领域的业务发展情况如何，特别是在欧洲市场

的业务拓展和产品布局？

答：请关注2024半年报有关新能源业务板块的介绍与经营情况

介绍。

4.应收账款占流动资产比例较高，公司将如何加强应收账款管

理以降低风险？

答：公司已建立一套完善的客户信用管理制度，及时进行风险

预警并积极进行款项催收，以降低应收账款逾期风险；同时，

公司将优化内部应收账款管理机制，加强应收账款催收力度，

并将应收账款收回情况纳入业务部门与个人的绩效考核体系。



通过跨部门合作，实时追踪应收账款动态变化情况，从而有效

降低应收账款发生坏账的风险。

5.公司在数字化转型方面有哪些具体的计划和预期目标？

答：公司在数字化转型方面主要分为两个方向：对内管理数字

化，对外产品数字化。

对内，从工厂数字化至集团管理信息工具升级等多方面在持续

推进，2024年已经取得阶段性成果，将会继续打造高效的贯穿

产、研、供、销、服各个业务环节的数字化管理体系，提升运

营效率。

对外，产品与业务方面。以数字化为核心, 运用先进的技术和

创新的思维加强产品创新，推出新一代控制系统i-TECH56实现

与驱动器的全数字通讯，打造边缘服务器系列产品，并集成弘

讯tmloT物联网云平台，提供行业下游数字化解决方案等。具体

可参照半年报的自动化与数字化业务板块介绍。

6.公司在自动化板块的新产品开发和市场推广策略是什么？

答：请关注2024年半年报中自动化业务板块的介绍与经营情况

的介绍。

7.公司是否有计划进行股权激励或员工持股计划，以提升员工

的积极性和公司的竞争力？

答：公司非常重视员工的积极性和公司的竞争力，股权激励、

员工持股都有利于建立和完善企业与员工利益共享机制，提高

团队凝聚力和公司竞争力，是推动公司持续发展的关键因素之

一。公司会考虑激励的多种方式，以期吸引和保留核心管理层

与核心骨干，激发员工的创造力和工作热情，从而提升公司的

市场竞争力。公司将根据实际情况与员工持股相关监管要求制

定相关计划，并按照规定进行信息披露。

8.公司股票上市以来，股价一直低迷。问公司是不是经营方面

有问题？

答：尊敬的投资者您好，公司股价受诸多因素影响，宏观经

济、资金供求、市场参与者情绪等多种因素都会影响二级市场

股价，我们始终重视和关注公司价值和股东利益，努力从业绩

出发，创造价值回报股东。经营情况具体可参照 2024年半年报

中经营情况的介绍。

9.公司在海外市场的业务增长策略，特别是在印度和其他东南

亚市场的扩张计划是什么？

答：近年来中国汽车行业、家电行业、3C 行业主机厂与配套供

应商纷纷奔赴海外建厂。汽车产业链厂商集中在墨西哥为多，

家电 3C 则集中于印度、越南等国家。随着该类产能外迁而铺

开落地， 此类工厂对注塑机需求有望再上台阶，从而也向上传



导对公司塑机类自动化产品的需求。基于此，公司近些年亦同

步紧抓机会，积极布局海外服务网，并在印度建立子公司具有

成品供应能力，满足印度当地及周边国家的及时供货需求。目

前，公司已经在巴西、中东、土耳其、马来西亚、越南、印

尼、印度等地设有据点，持续与机械厂保持出海同步，紧密维

护与客户的多方位合作关系，确保供货及时性与服务在地化，

提升在海外市场的影响力。

附件清单

（如有）

日期 2024年 8月 30日


