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投资者关系活动记录表

                                                      编号：2024-005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研        ☑分析师会议

□媒体采访            ☑业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

深圳丞毅投资有限公司胡亚男、厦门市柏科晔济私募基金管

理合伙企业(有限合伙)骆炎堂、国元证券股份有限公司耿军

军、中信建投证券股份有限公司李楚涵、华安证券股份有限

公司来祚豪、东吴证券股份有限公司戴晨、苏州凯恩资本管

理股份有限公司阮金阳、航天科工投资基金管理(成都)有限

公司陈鹏、东方证券股份有限公司陈超、华创证券有限责任

公司胡昕安、郑州智子投资管理有限公司李莹莹、长信基金

管理有限责任公司黄向南、中邮证券有限责任公司丁子惠、

湖南源乘私募基金管理有限公司曾尚、华福证券有限责任公

司盛长通、兴业证券股份有限公司桂杨、东北证券股份有限

公司马宗铠、开源证券股份有限公司刘逍遥、深圳市达晨财

智创业投资管理有限公司黄子翀、鸿运私募基金管理(海南)

有限公司张丽青、国投证券股份有限公司夏瀛韬、广发证券

股份有限公司李婉云、中泰证券股份有限公司闻学臣、长城

财富资产管理股份有限公司胡纪元、德邦证券股份有限公司

王思、上海嘉世私募基金管理有限公司李其东、上海泊通投

资管理有限公司孔令全、耕霁(上海)投资管理有限公司夏廷

锋、之江新实业有限公司赵学新、光大证券股份有限公司白

玥、广发证券股份有限公司严俊、上海健顺投资管理有限公



司邵伟、开源证券股份有限公司陈宝健、中泰证券股份有限

公司苏仪、民生证券股份有限公司杨立天、东方红资产管理

有限公司张明宇、国信证券股份有限公司库宏垚、上海博笃

投资管理有限公司叶秉喜、粤佛私募基金管理（武汉）有限

公司曹志平、中信证券股份有限公司潘儒琛、国金证券股份

有限公司李忠宇、东北证券股份有限公司黄净、中航证券有

限公司向正富、果行育德管理咨询(上海)有限公司宋海亮、

华创证券有限责任公司魏宗、禾永投资管理(北京)有限公司

张祥、上海方物私募基金管理有限公司汪自兵、天风证券股

份有限公司陈涵泊

时间
2024年 8月30日-2024年9月3日

地点 线上-进门财经；线下-公司会议室，券商会议室

上市公司接待

人员姓名
副总经理、董事会秘书 袁先登；证券部 杨烨琨、董怡君

投资者关系活动

主要内容介绍

一、介绍公司2024年中报情况

2024年上半年，公司实现营业收入9508万元，同比增长

2.22%。同比收入增幅并不大，一是因为网安行业整体的需求

增量有限，二是公司部分项目的验收工作有延期，这也导致

了公司存货增幅较大。上半年订单增长主要集中在电力、金

融、生态合作等行业，在开发新客户的同时，也继续保持原

有客户订单的稳定增长。

公司上半年归母净利润为-1869万元，相较去年同期有

所扩大。主要原因有两点：一是网安行业收入具有季节性分

布的特点，收入主要集中在下半年，但费用支出各季度确较

为均衡，因此出现上半年亏损现象。二是公司费用同比增

大，主要源于 24年上半年，公司继续加大研发团队、销售团

队建设与区域市场拓展力度，通过多种渠道和方式助力业务

发展。行业拓展方面，公司加强了金融和公共安全系统部的

团队建设，同时新增科教文卫系统部；区域拓展方面，重点



在华南、华北两个大区加大了人员投入。这直接导致人员薪

酬的增加，与之相关的管理费用、业务费用也有所增大。现

金流方面，2024年上半年公司经营活动产生的现金流流入

1.35亿元，现金收入比率为 1.42，同比略有提升，回款保持

了较好水平。

2024年，公司的经营工作重点主要包括四方面：一是升

级基础产品，为之后的出海业务做准备；二是加大推广场景

化产品，持续提升市场渗透率；三是革新地图产品，激发扩

张相关市场空间；四是加快卫星互联网安全板块的产品化进

程，创造新的营收增长点。总体上，公司将通过强化现有网

安产品，同时提升创新产品（网络空间地图、卫星互联网产

品等）的收入比重来保持业绩的持续、稳健增长。

二、问题交流

1. 公司下半年的经营发力点及未来的发展方向是什么？

公司下半年的重点方向，一是加强现有业务的拓展和推

广，二是发力新业务，具体来说：

基础安全类业务，今年重点是全面提升技术能力，升级

产品体系，加强生态合作业务，为之后海外业务打下坚实基

础。

业务场景类业务，重点以明星产品为依托，持续提升市

场渗透率。

网络空间地图类业务，下半年公司会重点加大在关基行

业的推广力度，这一举措也将推动业绩实现增长。

卫星互联网类业务，并购天御云安后，依托公司之前在

卫星互联网方面的技术积累，将成为公司下半年一部分新的

业务增长点。

2. 公司上半年发布的新品Daydaymap，请问市场反馈如

何？

公司在 5月份发布了新产品互联网空间资产探测平台



（DaydayMap）。DaydayMap可以被视为互联网版网络空间地

图，以账号的形式销售给客户。通过这个产品，能够带给客

户更直观、清晰的产品体验，从而带动网络空间地图相关产

品的市场销量提升，较大幅度降低公司地图类产品的市场推

广费用。公司未来将持续打磨、丰富产品功能，增加高级功

能模块，以提供更多的附加值，满足客户的复购需求。

3.公司未来在卫星互联网方向有何布局？

在卫星互联网方面，公司将持续发力。一方面，公司立

足自身在脆弱性分析、安全加固、资产测绘等方面的技术优

势，结合卫星互联网产业的发展，从产品切入，通过承接重

大项目，实现技术的成果转化与产品的落地应用。另一方

面，公司将充分利用现有的营销体系及成熟的场景化能力，

进一步强化天御云安多年来在卫星互联网通信方面的技术优

势，完善其产品体系，增强其战略布局，提高行业渗透率，

培育新的业务增长点。

4.公司下半年及未来的人员规划是怎样的，如何考虑人

员增长和利润之间的平衡？

公司高度重视人才引进和效率提升，战略上将继续加大

投入。今年人员的增长主要集中在销售端，行业方面，重点

投入金融及公共安全行业，同时新设科教文卫系统部；区域

方面，重点投入华南、华北大区，公司未来两年将会持续完

善与建设营销体系。随着新业务的并入与开拓，今年研发人

员也会相应增长，主要集中在中央研究院的核心技术团队以

及地图技术相关团队上。

公司会根据行业特点和客户需求动态调整资源投入，通

过人均毛利指标来衡量人员增长的合理性，要求部门实现人

均毛利的逐年提升。同时，确保公司整体费用增长率低于毛

利额增长率，以此保障利润的增长。

附件清单（如 无



有）

日期 2024年9月3日


