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投资者关系活动

类别

特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他  

参与单位名称及

人员姓名

深圳市明达资产管理有限公司：刘明达；香港安爵国际

资本有限公司：刘岩；深圳市恩泽投资管理有限公司：刘悦

琪；深圳上潮劲草证券基金：杨柏平；富荣基金：李延峥；

深圳健易投资：王玉亮；融通基金：林清源；深圳金田龙盛

投资：杨丙田；深圳市中欧瑞博投资：宋伟；潮金投资：刘

跃；深圳金石投资公司：刘国祥；深圳前海大宇资本：卢

山；北京鼎萨投资：岳永明。

时间 2020年 11月 17日

地点 中山市小榄镇木林森大道1号1楼会议室

上市公司接待人

员姓名

董事长孙清焕先生、董事会秘书李冠群先生、财务总监易亚

男女士

投资者关系活动

主要内容介绍

一、董事长孙清焕先生介绍公司的基本情况.

二、问答环节

1、问：公司未来三年五年的规划是什么？

答：公司品牌收入目前已占营收的 70%，未来公司将往

成品品牌方面全面发展，公司品牌板块将会有很大的成长空

间。封装板块的占比将会逐年降低。

2、朗德万斯目前的情况？

答：目前朗德万斯已经提前完成计划，员工数量大幅的

减少，人工成本将得到很大的改善。未来将对内部的管理组

织架构进行优化，运营部门、管理部门、供应链部门都将转

移到深圳，降低管理成本，提高利润率。

3、问：如何发挥朗德万斯的品牌优势？

答，近几年我们公司一直致力于由制造型企业向品牌业

务转型，向品牌企业转型时总结了很多经验，总结出了与其

他照明品牌企业不同的道路，我们以不同的产品，寻找与之

相匹配的合作伙伴与渠道，在由公司统一安排的相适应管理



人员，发挥销售渠道的灵活性。我们最突出的优势是国外有

良好的品牌渠道，而国内的大多数照明品牌商渠道还是局限

国内。

4、问：请问小米战略投资与合作情况？

答：小米战略投资的事项目前在预申报阶段，等待政策

落实，公司引入小米为战略投资者主要考虑双方在产业上能

有很好的协同效应，目前双方的产业协同已经逐步的开展接

洽。

5、请问目前行业的状况如何？

答：照明市场需求稳定，全球市场每年有 10%-20%以上

的增长，封装产品近几个月来，需求增长快速，很多产品供

不应求，价格也稳中有升。

6、行业未来三年的竞争格局是如何的？

答：成品品牌行业集中度都较为分散，随着城镇化加

快，国家对产品品质的要求提高，技术创新门槛也会变高，

上述因素将导致成品品牌行业集中度会越来越高，预测会往

大厂集中。

7、公司的渠道经营与产品的如何互补？

答：对品牌的理解，主要是以优质的产品提供给终端客

户，在渠道销售链都能与渠道各方分享利益，形成良性的合

作伙伴关系。大力发展线上销售，聘请有过优异成绩的电商

团队，加入到公司，为公司的未来渠道销售战略提供强有力

的保证。在产品端，公司要求保持原有的优势的基础上，做

有差异化、高附加值、科技含量高的产品，对品牌有赋能的

产品。

8、公司有哪些措施能够提高营业收入？

答：首先我们完成了对朗德万斯传统照明产品向 LED产品的

转换，目前 LED产品已经占光源产品 80%。其次在欧洲、美国

这些市场将灯具增加的品类，再把更多智能照明产品推向市

场，品类增多，从而提高市场占有率，利润的增长点也会增



多。销售终端朗德万斯的品牌具有客户认可度的，新产品推

广及销售非常容易。随着公司深紫外产品、人因照明产品、

显示屏照明等产品的逐步推广。再次我们希望在亚太、拉美

等新兴市场，利用良好的国际品牌效应，进一步开拓市场，

加大新兴市场的占有率。

附件清单（如

有）

日期


